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результаты



Состояние финансово-хозяйственной деятельности предприятия 
может быть оценено на основе изучения финансовых результатов 

его работы. 
Прибыль и есть финансовый результат деятельности 
предприятия, характеризующий абсолютную эффективность его 
работы. Прибыль является конечным результатом деятельности 
предприятия.

В современной экономической науке термин прибыль и его 
содержание вызывают множество споров и разночтений. 
Существующая в настоящее время возможность неоднозначной 
интерпретации определений вида прибыли порождает проблемные 
ситуации, связанные с оценкой и исследованием этой сложной 
экономической категории. По мере развития экономической теории 
комплекс понятий и терминов, определяющих прибыль, претерпел 
значительные изменения от самого простого в качестве дохода от 
производства и реализации до понятия, характеризующего 
конечные финансовые результаты во всем многообразии 
коммерческой деятельности.



Прибыль и рентабельность - важнейшие показатели, 
характеризующие экономические результаты деятельности 
хозяйствующих субъектов рыночной экономики.

Хозяйственная деятельность организации достаточно 
разнообразна: это производственная, снабженческая, сбытовая и 
коммерческая деятельности. Поэтому прибыль организации 
принимает разные формы. Исходным моментом в расчетах 
показателей прибыли является выручка от продажи продукции, 
товаров и услуг, которая характеризует завершение 
производственного цикла организации, возврат авансированных на 
производство средств и превращение их в денежную форму, а 
также начало нового цикла в обороте всех средств. Изменение в 
объеме продаж оказывает наиболее чувствительное влияние на 
финансовые результаты деятельности организации.



Анализ финансового результата ведется по 
следующим направлениям. 

Анализ формирования и использования прибыли. В рамках данного 
направления определяются абсолютные суммы средств, выплачиваемых 

из прибыли, их динамика и структура. 

По Налоговому кодексу Российской Федерации налог на прибыль 
уплачивается в бюджет не со всей суммы прибыли отчетного года, а с 
так называемой «налоговой прибыли» (налогооблагаемой). Чтобы ее 

рассчитать, необходимо из прибыли отчетного года исключить 
некоторые доходы, облагаемые по иной ставке, чем налог на прибыль 
(операции с ценными бумагами), или которые носят характер льгот. 

Полученная таким образом расчетная величина прибыли служит 
основой для взноса налога на прибыль. 



В соответствии с требованиями ПБУ 4/99 «Бухгалтерская 
отчетность организации» организация обязана 
формировать следующие числовые показатели:

валовую прибыль;
- прибыль (убыток) от продаж;

- прибыль (убыток) до налогообложения;
- прибыль (убыток) от обычной деятельности;

- чистую (нераспределенную) прибыль или непокрытый 
убыток.



Виды прибыли:
- валовая прибыль - это разность между выручкой от продаж и 
себестоимостью реализованной продукции за тот же период. 
Размер валовой прибыли используется для характеристики 
эффективности деятельности производственных 
подразделений организаций;
- прибыль от продаж продукции - разность между валовой 
прибылью и расходами периода по основной деятельности за 
тот же период. Вычитание из валовой прибыли периодических 
расходов, в соответствии с международными бухгалтерскими 
стандартами, способствует разделению риска 
предпринимателя от возможной непродажи продукции с 
государством. Размер прибыли от продаж используется для 
оценки эффективности основной деятельности;



- прибыль от финансово-хозяйственной деятельности - 
сумма прибыли от продаж и общего результата от 
финансовых операций (проценты к получению и уплате, 
доходы от участия в других организациях и др.). Значение 
данной прибыли используется для оценки основной и 
финансовой деятельности организации;
- прибыль до налогообложения (балансовая прибыль) - это 
сумма прибыли от финансово-хозяйственной деятельности и 
прибыли (расхода) от прочих внереализационных операций. 
Балансовая прибыль является показателем экономической 
эффективности всей хозяйственной деятельности 
предприятия;
- чистая прибыль (убыток) отчетного периода - это 
балансовая прибыль минус текущий налог на прибыль.



После уплаты налога на прибыль оставшаяся сумма считается чистой 
прибылью. В данном направлении анализируются пути распределения 
прибыли. 

В качестве таковых могу рассматриваться:

• выплата дивидендов по ценным бумагам; 
• образование резервного фонда; 

• образование фондов специального назначения; 
• внесение в бюджет штрафных санкций и расходов по возмещению 

ущерба из-за нарушения требований охраны окружающей среды; 
• другие отвлечения. 

Распределение прибыли в эти фонды осуществляется на основе заранее 
разработанных, согласованных и утвержденных смет расходов. Размер 
расходов в данных сметах планируется исходя из плановых значений 

чистой прибыли и нужд предприятия. 



базовая прибыль (убыток) на акцию – это отношение 
базовой прибыли (убытка) отчетного периода к 

средневзвешенному количеству обыкновенных акций, 
находящихся в течение этого периода в обращении.;
разводненная прибыль (убыток) на акцию – это 

величина, сформированная путем уменьшения базовой 
прибыли (увеличения убытка), в следствие допущения о 
возможности в предстоящем отчетном периоде выпуска 
в обращения дополнительных обыкновенных акций без 

соответствующего увеличения активов.

Кроме того, современная практика отечественного 
бухгалтерского учета предполагает, начиная с составления 
отчетности за 2008 г., формирование еще двух показателей 

прибыли (убытка):



Бухгалтерский, или учетный метод измерения конечных 
результатов основывается на исчислении прибыли или убытка по 
учетным документам. По мнению Н.В.Липчиу и Ю.С.Шевченко, 
действующая на данный момент бухгалтерская отчетность не 
позволяет получать объективную оценку деятельности 
организаций, поскольку является в некоторой степени 
выражением субъективного мнения экономистов, ее 
формирующих, которое проявляется в выборе того или иного 
варианта учетной политики.

В настоящее время нет четкой трактовки элементов 
отчетности и критериев их признания. Несоответствие 
бухгалтерского и налогового учета еще более усложняет 
формирование прибыли. Имеются серьезные проблемы различия 
в определении доходов, расходов и прибыли.



В практическом плане представляет интерес порядок 
планирования прибыли на предприятии. Как правило, 
планирование прибыли производится раздельно по видам 
деятельности. В процессе планирования важно максимально 
учесть факторы, которые могут оказать влияние на 
финансовые результаты.

В условиях стабильных цен и возможности 
прогнозирования условий хозяйствования, планы по 
прибыли, как правило, разрабатываются на год. В условиях 
высокой инфляции предприятия чаще планируют 
финансовые результаты на квартал или ежемесячно. 
Объектом планирования могут являться любые из 
рассмотренных нами элементов прибыли. При этом особое 
внимание уделяется, как правило, планированию прибыли от 
продаж.



На практике применяются различные методы 
планирования прибыли. Наиболее распространенным 
является метод прямого счета.

При прямом счете планируемая прибыль на 
продукцию, подлежащую реализации в предстоящем 
периоде, определяется как разница между планируемой 
выручкой от реализации продукции в действующих 
ценах (без налога на добавленную стоимость и 
акцизов) и полной себестоимостью продукции, 
реализуемой в предстоящем периоде. Этот метод 
расчета наиболее эффективен при выпуске небольшого 
ассортимента продукции.



Метод прямого счета используется при 
обосновании создания нового или расширения 
действующего предприятия либо при 
осуществлении какого-либо проекта. 
Разновидностью метода прямого счета является 
метод поассортиментного планирования прибыли 
(т.е. определения прибыли по каждой 
ассортиментной группе).



Достоинством метода прямого счета является его 
простота. Однако его целесообразно использовать при 
планировании прибыли на краткосрочный период. Для 
составления плана прибыли используются и другие 
методы, например анализ лимита рентабельности, 
прогноз рентабельности, анализ перекрытия 
ликвидности, нормативный метод, метод 
экстраполяции, а также другие аналитические методы.



Еще один важный в практическом плане 
вопрос – распределение прибыли. Главное 
требование, которое предъявляется сегодня к 
системе распределения прибыли, остающейся в 
распоряжении предприятия, заключается в том, 
что она должна обеспечить финансовыми 
ресурсами потребности расширенного 
воспроизводства на основе установления 
оптимального соотношения между средствами, 
направляемыми на потребление и накопление.



При распределении прибыли, определении основных 
направлений ее использования, прежде всего, учитывается 
состояние конкурентной среды, которая может диктовать 
необходимость существенного расширения и обновления 
производственного потенциала предприятия. В 
соответствии с этим определяются масштабы отчислений от 
прибыли в фонды производственного развития, ресурсы 
которых предназначаются для финансирования 
капитальных вложений, увеличения оборотных средств, 
обеспечения научно-исследовательской деятельности, 
внедрения новых технологий, перехода на прогрессивные 
методы труда и т.п.



Законодательно распределение прибыли регулируется в той 
ее части, которая поступает в бюджеты различных уровней в виде 
налогов и других обязательных платежей. Объектом 
распределения на предприятии является чистая 
(нераспределенная) прибыль. Государство не устанавливает 
каких-либо нормативов распределения прибыли, за исключением 
установления в ряде случаев размеров отчислений в резервный 
фонд, регулирования порядка формирования резерва по 
сомнительным долгам, определения направлений использования 
средств подведомственных организаций (учреждений), 
полученных от осуществления в разрешенных случаях 
предпринимательской деятельности. Порядок распределения и 
использования прибыли конкретного предприятия фиксируется в 
его учредительных документах (уставе, учредительном 
договоре). 



Таким образом, прибыль является одной из основных экономических 
категорий рыночного хозяйства. Как экономическая категория прибыль 
характеризует конечные финансовые результаты деятельности 
предприятия. Она является показателем, который отражает 
эффективность производства, объем и качество произведенной 
продукции, состояние производительности труда, уровень 
себестоимости. Прибыль как конечный финансовый результат 
деятельности предприятия представляет собой положительную 
разницу между общей суммой доходов и затратами (расходами) на 
производство и реализацию продукции с учетом других 
хозяйственных операций. Убыток, напротив, – это отрицательная 
разница между доходами и расходами по всем хозяйственным 
операциям предприятия.


