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Маркетинг салона красоты
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Открываете новый салон красоты?

Хотите расширить клиентскую базу действующего 
салона красоты?

Интернет предлагает новые способы продвижения, 
которые помогут вам сэкономить на стоимости 

привлеченных клиентов!



Маркетинг салона красоты

3

Продвижение - один из важнейших инструментов маркетинговой 
деятельности, владение секретами которого во многом определяет 
успешную коммерческую деятельность салона красоты.

Продвижение подразумевает целый комплекс мероприятий, в который 
входят:

�Реклама

�Стимулирование продаж

�PR



Прямая реклама
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�Глянцевые журналы

�Теле- и радиореклама

�Баннеры на специализированных сайтах и в социальных сетях



Стимулирование продаж
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�Специальные акции и дисконтные программы (скидки и дополнительные 
услуги в салоне красоты):

Пример:

Сделай маникюр и получи покрытие бесплатно!

�BTL-акции (листовки, мини-варианты средств)

Пример:

Раздача листовок со скидкой предъявителю.

�Подарочные сертификаты

�Дисконтные карты



PR
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�Комментарии экспертов салонов в прессе

�Развитие и поддержка группы в социальных сетях

�«Сарафан»



Интернет
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Интернет предоставляет возможность  объединить все методы 
продвижения и сэкономить на стоимости клиента. 

Два варианта:

�Платный

�Условно-бесплатный



Интернет
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Сайты коллективных покупок – максимально эффективный способ 
привлечения новых клиентов без дополнительных затрат на маркетинг!



Интернет

9Пороговый предел 
сделки

Бонусные 
акции

Привлекательная 
цена



Интернет
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Категория 
Люкс

Карта



Интернет
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Категории услуг:

1. Парикмахерские услуги
2. Маникюр и педикюр
3. Косметология
4. Массаж
5. Солярий
6. Медицина
7. Фитнес



1 шаг: Выбирай 
акцию!

2 шаг: 
Оплачивай!

3 шаг: Получай купон и 
наслаждайся 
процедурой!
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Легко в использовании
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•  Сегодня KupiBonus.ru работает в Москве и 20 крупнейших городах 
России

•  База постоянных клиентов свыше 1 миллиона человек

Региональное покрытие



14

Дополнительные возможности
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Дополнительные возможности



Привлечение новых клиентов в количестве

Увеличение прибыли от 20 до 50%

Формирование лояльной клиентской базы вашего салона

Сокращение расходов на  PR и маркетинг

Маркетинговая кампания именно в вашем районе

Решение проблемы сезонности
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Преимущества


