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Контракт
� Договор купли-

продажи товара в 
международной практике 
называется контрактом

� Требования в форме 
внешнеторгового 
договора установлены в частях 
1 и 4-й Венской конвенции и 
обязательны для всех 
участников независимо от того, 
приняли они ее или нет. 



Контракт
До заключения контракта 

необходимо выяснить 
следующее:

� разрешены ли ввоз, вывоз товара 
на территорию страны;

� облагается ли товар экспортной, 
импортной пошлиной, и каков ее 
размер;

� попадает ли товар под режим 
лицензирования или квотирования;

� требуется ли получение 
санитарных, ветеринарных и 
экологических сертификатов;

� какие документы необходимы для 
обеспечения пропуска товара за 
границу.

Внешнеторговые 
договоры (контракты) 

обычно содержат 
следующие основные 

разделы:
1) Определение сторон.
2) Предмет контракта.
3) Базисные условия поставок.
4) Сроки поставки.
5) Количество товара.
6) Цена и общая сумма контракта.
7) Условия платежей.
8) Упаковка и маркировка.
9) Качество товара.
10) Страхование.
11)Обстоятельства непреодолимой силы.
12) Санкции.
13) Арбитражные и судебные 
разбирательства споров.
14) Другие условия контракта



Качество товара – совокупность свойств, пригодность товара для 
использования по его назначению в соответствии с потребностями 
покупателей. Качество определяют по стандарту, по техническим 
причинам, по спецификации, по образцу, по предварительному 
осмотру, по описанию, по выходу готового продукта. 

Базовые условия поставки (БУП) определяют, кто несет расходы, 
связанные с транспортировкой товара, т. е. расходы, которые несет 
экспортер, включают в цену товара. Базисными они называются потому, 
что устанавливают базис поставки товара и оказывают влияние на 
уровень цены товара. Они могут составлять до 40–50 % цены товара. 

Цены устанавливаются за количественную единицу товара, единицу 
массы, площади, объема, единицу комплекта, за десяток, сотню, за 
весовую единицу.



Порядок заключения договора 
купли-продажи

1) Контракт начинается с определения сторон, т.е. с названия фирм или 
организаций, являющихся продавцом и покупателем.

2) Предмет контракта определяет вид договора и краткое описание 
товара.

3) Базисные условия поставок определяют разделение между 
продавцом и покупателем обязанностей, связанных с осуществлением 
поставок товаров. Если стороны примут решение разделить взаимные 
обязательства в соответствии с "Инкотермс" 1990, в контракте должна 
быть сделана соответствующая ссылка на этот сборник.



Порядок заключения договора 
купли-продажи

4) Сроки поставки. Чаще всего календарные сроки поставок оговаривают право 
продавцов на досрочную поставку или порядок получения разрешения покупателей 
на досрочную поставку.

5) Количество товара обычно указывается в метрических единицах, штуках, парах, 
комплектах. Предусматривается какие организации определяют количество товара и 
какими документами оно свидетельствуется.

6) Цена и общая сумма контракта. Обычно определяется ценой за единицу 
количества товара и общей суммой контракта. При этом обычно применяются 
среднемировые цены, которые определяются на основе конкурентных материалов 
(конкурентные материалы - оригиналы или копии коммерческих документов, 
содержащие цены на аналогичные материалы или данные для определения цен).



Порядок заключения договора 
купли-продажи

7) Условия платежей - обычно содержат подробное изложение порядка взаимных 
расчетов.

8) Упаковка и маркировка. Вид упаковки определяется базисными условиями 
поставок - морская упаковка или сухопутная. Специальные требования к упаковке 
излагаются в контрактах.

9) Качество товара. Обычно коммерческие гарантии качества, которые 
представляют собой обязательства продавца поставить покупателю товар, 
обладающий в течение установленного срока (гарантийного) определенными 
свойствами.



Порядок заключения договора 
купли-продажи

10) Страхование. Осуществляется страхование товаров от транспортных рисков. 
Обычно груз страхуется в пользу покупателей в размере 110 процентов его 
стоимости.

11) Обстоятельства непреодолимой сил. Перечислять те обстоятельства, которые 
считаются форс-мажорными.

12). Санкции. Материальная ответственность может быть предусмотрена в форме 
как уплаты штрафа, так и возмещения убытков.

13) Арбитражные судебные разбирательства споров. Предусматривают 
материальное и процессуальное право и применимый арбитраж (арбитражная 
оговорка).



Порядок заключения договора 
купли-продажи

14) Другие условия контрактов.
• - порядок заключения, изменения и прекращения контракта;
• - обязательства экспортеров в части предоставления технической документации на 

товаров;
• - отгрузочные инструкции и извещения о поставках товаров;
• - порядок и сроки предъявления и рассмотрения претензий;
• - сроки исковой давности и порядок их исчисления;
• - специальные условия испытаний;
• - обязательства сторон по получению ввозных и вывозных лицензий;
• - обязательства сторон по оплате таможенных пошлин, налогов и сборов;
• - условия выполнения шефмонтажных ( организационно-техническое руководство и 

надзор со стороны специалистов поставщика за выполнением таких работ, как 
получение и распаковка оборудования, выполнение пусконаладочных работ и т.д.) и 
монтажных работ;

• - взаимные обязательства по организации технического обслуживания



Спасибо за внимание!


