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При встречной закупке продавец и покупатель в первой сделке 
договариваются о том, что продавец в последующем произведет закупку  
продукции у покупателя. 

•В этом случае оба потока продукции, а именно продукция, продаваемая 
в рамках первой сделки, с одной стороны, и встречная продукция, с 
другой стороны, оплачиваются деньгами.

Стоимость продукции, закупаемой в соответствии с договором встречной 
закупки, может быть меньше, быть равной или выше стоимости 
продукции, продаваемой в рамках первой сделки.

•Характерная особенность сделки встречной закупки заключается в 
отсутствии какой-либо взаимосвязи между продукцией, продаваемой в 
рамках первой сделки, и продукцией, поставляемой в соответствии с 
договором о встречной закупке.



СТОРОНЫ:
а) Только две стороны
•Встречная торговля в своей простейшей форме охватывает только две 
стороны. 

b) Третьи стороны в качестве продавца
•Однако нередко в сделке встречной торговли участвует более двух 
сторон. Это часто имеет место в крупных сделках, где взаимные 
поставки должны осуществляться в течение длительного времени. В 
этом случае стороны в сделке встречной торговли фактически могут 
договориться о том, что взаимно поставляемая продукция может 
закупаться либо полностью, либо частично у третьей стороны или 
нескольких третьих сторон.

с) Третьи стороны в качестве покупателя

•В тех случаях, когда продукция, являющаяся предметом продажи во 
встречной торговле, не подходит для внутреннего использования 
первоначальным продавцом, часто достигается договоренность о том, 
что последний имеет право передать свое обязательство по встречной 
торговле третьим сторонам, которые, таким образом, будут практически 
выполнять обязательство по встречной торговле от имени 
первоначального продавца.



Будут ли различные права и 
обязанности сторон 

зафиксированы в едином 
договоре или для этой цели 
будет составлено несколько 

договоров? 

Первоначальный покупатель 
должен проинформировать 

первоначального продавца о 
требовании осуществления 

встречной закупки. 

Первоначальный покупатель 
должен также указывать 

предполагаемую совокупную 
стоимость и сроки 

выполнения обязательства 
встречной закупки.

Договор о встречной закупке 
должен содержать четкое 
указание на обязательство 
закупщика осуществить на 
согласованных условиях 

закупку продукции.

Договор о встречной закупке 
должен содержать 

положение, определяющее 
стоимость, в объеме которой 
закупщик должен произвести 

закупку товаров в рамках 
договора.

Кто должен устанавливать 
цены?



Если встречная продукция не может 
быть использована самим 
закупщиком, то он может 

распорядиться ею различными 
способами.

Договор о встречной закупке должен 
указывать, как и по каким документам 

будет осуществляться оплата 
поставок. 

Невыполнение любой из сторон своих 
обязательств по договору о встречной 

закупке может повлечь за собой 
ответственность.


