
ООО Компания «СибЭкс»- 
международный торговый 

посредник

Цель данной работы – анализ 
наиболее эффективных решений в 
плане международного торгового 

сотрудничества в качестве 
посредника, на примере ООО 

Компания «СибЭкс»



Теоретическая часть

•Виды
•Операции
•Нормативно-правовая база
•Особенности договорных 
отношений



Практическая часть

• ООО Компания «СибЭкс»

• Оценка возможностей и анализ 
целесообразности прямого 
внешнеторгового сотрудничества 
с иностранными предприятиями-
производителями в роли 
посредника



Виды МТП
• Торговые (торговые дома, 
экспортные и импортные фирмы, 
оптовые и розничные фирмы, 
дистрибьюторы);

• Комиссионные (экспортные и 
импортные комиссионные фирмы, 
стокисты);

• Агентские (экспортные и импортные 
агенты, заграничный сбытовой 
агент, иностранная закупочная 
агентская фирма);



Виды МТП
•Брокерские фирмы;

•Факторы или факторинговые 
компании;

•Представитель фирмы.



Операции выполняемые 
МТП

• Операции по перепродаже (от своего 
имени и за свой счет)



Операции выполняемые 
МТП• Операции по договорам комиссии и 

консигнации (от своего имени, но за счет 
поставщиков-комитентов)



Операции выполняемые 
МТП• Операции по договорам комиссии и 

консигнации (от своего имени, но за счет 
поставщиков-комитентов)



Операции выполняемые 
МТП• Операции по агентским соглашениям и 

договорам факторинга (за счет и от имени 
заказчика)



Операции выполняемые 
МТП• Операции с участием брокерских фирм 

(действует исключительно с целью 
сведения сторон)

- Соглашение и уведомление о риске;

- Открытие счетов;

- Согласие на депонирование основных 
средств;

- Разрешение на заключение сделки;

- Получение вознаграждения.



Нормативно-правовая база
• В рамках Европейского сообщества (ЕС) 
была разработана директива № 86/635 от 
18 декабря 1986 г. «об урегулировании 
основных принципов в отношении 
принципала и агента» вступила в силу 1 
января 1990 года. Регулирует вопросы, 
касающиеся независимых агентов, 
имеющих полномочия заключать контракты 
от имени принципала, а также агентов, 
уполномоченных вести соответствующие 
переговоры.



Нормативно-правовая база
• Несколько ранее, 17 февраля 1983 г., 
была принята разработанная УНИДРУА 
Женевская конвенция «о 
представительстве в международной 
купле-продаже товаров», которая 
дополняет Конвенцию о международной 
купле-продаже товаров 1980 г. 
Регулирует отношения между 
принципалом и агентом, а также 
отношения, затрагивающие третьих лиц.



Нормативно-правовая база
• Операции по перепродаже в силу своей 
специфики автоматически подпадают 
под унификацию операций купли-
продажи. Основным унифицирующим 
документом в данном случае считается 
Венская конвенция «о договорах 
международной купли-продажи 
товаров» (1980 г.)



Особенности договорных 
отношений

• Дистрибьюторское соглашение
• Агентское соглашение
• Договор консигнации



Особенности договорных 
отношений

• Заголовок
• Стороны
• Определение товара
• Определение территории
• Права и обязанности сторон
• Арбитраж и применимое право
• Индивидуальные особенности 
договоров



ООО Компания 
«СибЭкс»



Сферы деятельности
•Видеонаблюдение
•ОПС
•Кондиционирование
•Контроль доступа
• Оборудование связи
• Компьютерное и сетевое оборудование
• Кабельная продукция
• Источники питания



Алгоритм действий отдела 
закупок

• Планирование;

• Поиск оборудования;

• Анализ собранной информации и 
выбор поставщика;

• Отчет НКО и документы на оплату;

• Контроль доставки груза;

• Приемка груза и входной контроль.



Факторы влияющие на выбор 
поставщика

• Сроки обработки заявок на расценку 
оборудования

• Сроки, требующиеся на предоставление 
счетов на оплату

• Полнота номенклатуры товаров в тех или иных 
товарных группах

• Владение дополнительными способами 
обмена информации

• Возможность предоставления товарного 
кредита либо отсрочки платежа

• Необходимость заполнения дополнительных 
документов для сотрудничества

• Выбор в способах доставки товара



Факторы влияющие на выбор 
поставщика

• Время, требующееся на отгрузку товара с 
момента поступления оплаты

• Удобный прайс-лист
• Наличие товара на складах
• Местоположение поставщиков (складов 
поставщиков) и сроки поставки

• Гарантия и условия гарантийного обслуживания
• Техническая поддержка
• Индивидуальный подход
• Степень налаженности отношений.



Иностранные поставщики-
производители

• Ted Woo – специалист международного 
отдела сбыта китайской компании 
ACESEE Security Ltd.

• Kelly Chen - менеджер отдела продаж 
китайской компании Lonrun Di-Te Co., ltd.



Основные вопросы
• Контракт, его основные условия;
• Предъявляемые к импортеру условия в 
соотношении «объем продаж/уровень 
скидок»;

• Транзакционные издержки;
• Условия предоставления техническая 
поддержка и специфика гарантийного 
обслуживания, срок гарантии на товары;

• Номенклатура поставляемой продукции;
• Способы и условия оплаты;
• Сроки и способы доставки.







Фактор ООО «ЭРВИ 

групп»

Иностранные 

поставщики

Сроки обработки заявок на расценку оборудования 10 9

Сроки, требующиеся на предоставление счетов на оплату 10 7

Полнота номенклатуры товаров в тех или иных товарных группах 8 8

Владение дополнительными способами обмена информации 8 9

Предоставление товарного кредита либо отсрочки платежа 10 1

Необходимость заполнения дополнительных документов 9 3

Выбор в способах доставки товара 9 9

Время на отгрузку товара с момента поступления оплаты 8 3

Удобный прайс-лист 9 2

Наличие товара на складах 9 1

Местоположение поставщиков (складов) и сроки поставки 7 2

Гарантия и условия гарантийного обслуживания 8 2

Техническая поддержка 9 2

Индивидуальный подход 10 8

Степень налаженности отношений 10 1

Средняя оценка по всем факторам 8,93 4,46


