
Сеть заведений быстрого питания



О проекте
«Хот Дог Бар» - амбициозный проект, 
основными ценностными ориентирами 
которого являются высокий уровень 
обслуживания клиентов, мощная 
поддержка партнеров и постоянное 
развитие в соответствии с 
потребностями рынка.

Мы ответственно подходим к 
формированию бренда: довольные 
клиенты и партнеры  - залог успешного 
долгосрочного проекта. Поэтому со 
своей стороны мы предоставляем 
удобные и проверенные инструменты 
ведения бизнеса, требуя взамен строго 
соблюдения стандартов качества услуг, 
осуществляемых партнером.



Ассортимент
• Разнообразные хот-доги

• Высококачественный кофе

• Молочные коктейли

• Круассаны, пончики и пр.

• Освежающие напитки

• Питьевые супы

• Запеченный картофель

• Гамбургеры

• Чай в стиках

• Сезонные предложения 

Наше меню составлено из наиболее 
популярных и интересных предложений в 
формате уличной еды. Практически каждая 
позиция высокорентабельна для партнера, 
при этом не требует больших временных и 
финансовых затрат на хранение и готовку. 
Большое внимание уделяется наборам и 
сопутствующим товарам.



Вам предоставляется широкий выбор 
форматов размещения вашего бизнеса 
– от торговых павильонов и островов в 
ТЦ  до небольшого кафе. 

Мы напрямую заинтересованы в 
успехе нашего партнера, поэтому 
подбираем оптимальный вид и 
расположение, исходя из 
возможностей франчайзи, а так же 
ряда требований, таких как трафик, 
наличие конкурентов, сезонные 
колебания спроса и других.

Формат предприятия



Одним из преимуществ нашего бизнеса является множественность источников дохода. Чем 
больше различных путей заработка, тем выше ваша устойчивость к изменяющимся условиям 

рынка.

Источники дохода

Локальная доставка

Местные постоянные 
клиенты

Проходящий трафик

Владельцы карт 
лояльности

Спецклиенты от 
сторонних компаний

Ваш доход



Основные преимущества

• Высокая рентабельность товара (до 400 %)

• Постоянная информационная и рекламная поддержка

• Помощь в решении юридических вопросов

• Доведение до прибыли

• Окупаемость 2 – 4 месяца

• Постоянная работа над брендом, лояльность 
покупателей

• Небольшое количество инвестиций для открытия

• Возможность быстрого старта (открытие точки от двух 
недель)

• Популярная продукция

• Активная заинтересованность компании в успехе вашего 
бизнеса

• Поставки продукции по всей РФ



• Поиск, обучение персонала

• Форма для персонала

• Помощь по юридическим вопросам

• Профессиональная система учета продукции

• Помощь по вопросам организации бизнеса

• Доведение до прибыли в 150 000 р.

• Права на использование бренда

• Обновления ассортимента, акций и пр.

• Особые условия при открытии новых точек

420 000 руб.
пакет франшизы

• Профессиональная кофемашина в лизинг

• Супница, блендер, гриль, тостер и печь

• Морозильная камера и холодильник

• Запас продукции на первые недели работы

• Поиск места для старта, снижение стоимости ареды

• Вся внешняя облицовка торговой точки

• Презентация для арендодателя(если нужно)

• Все промоматериалы – карты,флаеры и пр.

• Рецепты и инструкции по изготовлению



Предварительные расчеты 

Выручка в 
день

Себестоимость хот-
догов

Себестоимость 
другой 

продукции

Зарплата 
бариста
за смену

Аренда в 
день

Чистая 
прибыль

Чистая 
прибыль
за месяц

10 000 руб. 1 600 руб. 1 200 руб. 1 300 руб. 1 300 руб. 4 600 руб. 142 600 руб.

15 000 руб. 2 700 руб.
 

1 800 руб. 2 000 руб. 1 300 руб. 7 200 руб. 223 200 руб.

20 000 руб. 3 600 руб. 2 400 руб. 2 500 руб. 1 300 руб. 10 200 руб. 316 200 руб.

30 000 руб. 5 400 руб. 3 600 руб. 3 000 руб. 1 300 руб. 16 700 руб. 517 700 руб.


