
Презентация 

Сергея 
Маковского 



Подготовка (Белочка)

Проект
-легенда
-имидж

Технологии
- сеть специалистов
- лично



Легенды 

-Я перекуп
-Родственник 
-Не подошла
-Отпала 
необходимость

-Хотим лучше
-Форс-мажор 





Кузов

Вмятины

Микро

Небольшая

Средняя

Большая



Кузов

Ржавчина

Напыление

Пузыри краски 

Краска слезла 
Металл проеден

Металла нет 
(дыра)



Ржавчина
Пороги
Крылья
Арки 
Двери
Багажник 

Кромка 
капота/багажника
Днище
Рамки стекол
Несущие элементы



Продажа 

Звонки 

Обработка 
звонков

Показ



Цена Качество



1.



2.



3
.



4.



5.



7.



Текст
1. Что (марка, модель, год)  в (отличном/хорошем) 
состоянии с (преимущество)
2. Тех. состояние ( двигатель, КПП, ходовая, электрика, 
салон)
3. Кузов

4. Доп. оборудование 

5. Косяки + оправдание 

6. Тактильные ощущения

7. Юридически чистая, любые проверки 

8. Документы

9. Заключительная часть + торг



Покупатель
-Один человек
-С другом
-С женой
-С автоподборщиком



Показ

- Выясните мотивацию
- Удовлетворите интерес
- Хвалите машину
- Парируйте



Виды покупателей
-Перекупы-староверы
-Украинцы
-Трус
-Балбес
-Бывалый
-Кавказцы
-Азиаты
-Татары
-Башкиры 



Степени склонности к 
покупкеХодит вокруг машины -  общее знакомство

Разглядывает кузов – знакомится детально
Глядит под капот – кузов прошел
Заглядывает в салон – кузов и двигатель прошли
Сел в салон боком – чем то не доволен
Сел за руль, примерялся -  решение о покупке принято
Согласился прокатиться – почти решился
Стоит и долго смотрит на машину - взвешивает
Просит документы в конце – решение принято
Просит документы в начале - прошаренный
Спрашивает о торге – решение принято



 Цо= Покупка +Расх +Прибыль 


