
НАФТА



История развития

▪ Первым шагом стал «план Эббота», принятый в 1947 году, целью 
которого являлось стимулирование инвестиций США в ведущие 
отрасли канадской экономики. В 1959году США и Канада 
заключили соглашение о совместном военном производстве, 
которое способствовало внедрению американских стандартов в 
канадское производство военной техники.

▪ Следующим шагом стало заключение в 1965 году соглашения о 
либерализации торговли продукцией автомобилестроения, 
которое способствовало интеграции многих других отраслей. 
Идея торгово-политического объединения США, Канады и 
Мексики стала претворяться в жизнь в 1970-е годы. Сначала речь 
шла об оформлении энергетического союза. Подобная идея 
была поддержана в 1980-е президентами Р. Рейганом и Дж. 
Бушем.



▪ В сентябре 1988 года после нелёгких трёхлетних переговоров 
было подписано Канадско-американское соглашение о 
свободной торговле (CUSFTA), согласно которому в течение 
десяти лет США и Канада должны были сформировать зону 
свободной торговли.



Причины образования



Цели и задачи НАФТА

▪ Устранение торговых барьеров и облегчение международного движения 
товаров и услуг между территориями сторон (Канада, Соединенные Штаты, 
Мексика);

▪ Продвижение условий справедливой конкуренции в области свободной 
внешней торговли;

▪ Увеличение инвестиционных возможностей территорий;
▪ Обеспечение необходимой и эффективной защиты прав интеллектуальной 

собственности на территории каждой стороны;
▪ Создание эффективных процедур для реализации соглашений, работы 

объединен-ной администрации и принятия решений;
▪ Определение рамок для дальнейшего трехстороннего, регионального, и 

много-стороннего сотрудничества ради увеличения и расширения выгод от 
соглашения.



В целом, соглашение о НАФТА представляет собой 
комплексный договор, который своей целью ставит 

не только плавное сокращение торговых и 
инвестиционных барьеров практически во всех 

отраслях экономик стран-участниц в течение 15 лет, 
но включает также вопросы инвестирования, 

либерализации сфе ры услуг, прав на 
интеллектуальную собственность, экологических 

аспектов, трудового сотрудничества и 
межгосударственного механизма разрешения 

споров.



Характеристика стран NAFTA (по 
состоянию на 2014 год)



Перспективы развития НАФТА

С возникновением и развитием НАФТА усилилась 
конкурентная борьба между тремя мировыми лидерами 
– Северной Америкой, Западной Европой и Японией – но 
уже в новой конфигурации этих центров, с новым 
соотношением сил. 
Интеграция стран в общий рынок обычно происходит 
болезненно. Теоретически цена такого переустройства 
должна равно разделяться между всеми участниками. На 
практике, однако, Мексика несет более тяжелое бремя, 
чем США и Канада, поскольку она стартовала с более 
слабых экономических позиций. Если в ЕС существует 
компенсационный финансовый механизм, то в НАФТА он 
отсутствует. 



Сторонники развития НАФТА указывают на значительный 
рост общего оборота торговли всех трех стран. Так, за период 
1993–2000 взаимный товарооборот США и Канады 
увеличился со 197 млрд. долл. до 408 млрд. долл., 
товарооборот между США и Мексикой – с 80,5 млрд. долл. до 
247,6 млрд. Заметно вырос объем прямых американских 
инвестиций в Канаде и Мексике, экспорт услуг из США 
(особенно финансовых). Снизился уровень нелегальной 
иммиграции. Американские компании получили 
преимущества перед зарубежными конкурентами в 
«обслуживании» канадского и мексиканского рынков. 



Несмотря на критику, преобладают положительные 
оценки перспектив развития НАФТА. Его 
рассматривают как основу для более широкой 
интеграции стран всего западного полушария. 
Условия НАФТА предоставляют возможность 
вступления в эту организацию новых государств, не 
устанавливают каких-либо географических 
ограничений. В политическом плане предполагается 
создание в перспективе «сообщества демократий 
западного полушария» - своего рода конфедерации 
американских стран с прозрачными границами и 
единой экономикой.


