
● Развитие малого и среднего бизнеса – основа экономики любой 
страны. 

● Без развитого малого и среднего предпринимательства сложно 
говорить о стабильности макроэкономической ситуации государств. 

● В странах  с развитой рыночно экономикой на долю малых 
предприятий приходится от 40 до 60 % ВВП, он определяет тепы 
экономического роста, создает благоприятные условия для 
оздоровления экономики, увеличивает занятость трудоспособного 
населения, снижает социальную напряженность. 

● Вследствие этого, еще на заре независимости малый и средний 
бизнес был определен в Казахстане как важнейший сектор 
экономики. 

● Всесторонняя поддержка малого и среднего бизнеса всегда была 
приоритетом государственной политики. Именно благодаря этому, 
несмотря на сложную экономическую ситуацию в стране, число 
субъектов малого и среднего предпринимательства постоянно 
росло. 



Преимущества малого  среднего бизнеса6

● Создание новых рабочих мест. 
● Эффективность малых фирм. 
● Прибыльность. 
● Особое отношение к труду. 
● Большая конкурентоспособность. 
● Мобильность. 
● Глубокая специализация и востребованность,.
● Качество продукции и услуг. 
● Большое начинается с малого. 



Состояние малого и среднего 
бизнеса в Казахстане



1. Финансовая 
поддержка

Государственная поддержка МСБ

Предоставление ресурсов для 
банков, лизинговых компаний, 

микрофинансовых  
организаций 

Субсидирование ставки 
вознаграждения

2. Повышение 
компетенций

Формирование  
инфраструктуры 

Информационно-
аналитическая поддержка

Консалтинг, Обучение

4. Административное 
регулирование

5. Фискальное 
регулирование

6. Обеспечение доступа 
к физической 

инфраструктуре

3. Стимулирование спроса 
на продукцию МСБ

- активная роль Фонда «Даму»
  Фонд выступает в качестве оператора или агента программ
- консультационная роль Фонда «Даму»
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крупным бизнесом

Развитие системы 
государственного заказа

Защита конкуренции
Меры тарифного и не-

тарифного регулирования

Государственная поддержка МСБ Казахстана
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Долевое финансирование 
(Equity financing)

Гарантирование кредитов



Закон «О частном предпринимательстве»

● регулирует общественные отношения, 
возникающие в связи с осуществлением 
физическими и негосударственными юридическими 
лицами частного предпринимательства, 
определяет основные правовые, экономические и 
социальные условия и гарантии, обеспечивающие 
свободу частного предпринимательства в 
Республике Казахстан.



Программа «Дорожная карта бизнеса» 

● является одним из механизмов реализации Стратегического 
плана развития Казахстана до 2020 года.

● Цель программы: Обеспечение устойчивого и 
сбалансированного роста регионального 
предпринимательства в несырьевых секторах экономики, а 
также сохранение действующих и создание новых 
постоянных рабочих мест. Решение задач в рамках 
реализации Программы осуществляется по трем 
направлениям:

● 1) поддержка новых бизнес-инициатив;
● 2) ооздоровление предпринимательского сектора;
● 3) поддержка экспортоориентированных производств;
● В целях решения поставленных задач ууполномоченным 

органом будут приняты меры по совершенствованию 
нормативной правовой базы. 



Программа «Дорожная карта бизнеса 2020»

Проблемные вопросы в реализации программы:
✔Длительность одобрения заявок (рассмотрение заявок в несколько стадий на различных 

уровнях), в т.ч. по гарантированию  >  малое количество договоров по гарантированию
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Направления Поступившие 
заявки

Одобренные 
заявки

Заключенные 
договора

1 направление – субсидирование 
процентных ставок 331 258 147

1 направление – гарантирование 
кредитов 50 14 8

2 направление – субсидирование 
процентных ставок 377 94 60

3 направление субсидирование 
процентных ставок 45 38 27

ИТОГО 803 404 242

✔ Цель – обеспечение устойчивого и сбалансированного роста регионального 
предпринимательства в несырьевых секторах экономики

Результаты программы на 25.04.2011 г.:

✔ С 2011 г. Фонд «Даму» назначен оператором 4-го направления «Усиление 
предпринимательского потенциала» в рамках Программы «Дорожная карта бизнеса - 
2020» (обучение предпринимателей, сервисная поддержка, зарубежные стажировки)



Фонд «Даму» 

● Фонд «Даму» активно работает по построению партнерских 
отношений и изучению опыта зарубежных государственных 
институтов поддержки МСБ.

● Стратегия развития АО «Фонд развития 
предпринимательства «Даму» на 2012-2022 годы 
разработана с учетом основных направлений 
государственной политики в индустриально-инновационной, 
социально-экономической и иных сферах по направлениям 
деятельности Фонда «Даму» и определяет его миссию, 
видение, стратегические направления, цели и задачи на 10-
летний период 



Для реализации своей миссии Фонд «Даму» будет действовать 
по четырем основным стратегическим направлениям: 

● Содействие увеличению числа активнодействующих 
субъектов предпринимательства и количества рабочих мест 
путем обеспечения доступности финансирования всем 
субъектам МСБ, обладающим потенциалом развития; 

● Содействие развитию предпринимательства в несырьевых 
секторах экономики; 

● Повышение профессионализма субъектов МСБ и вовлечение 
населения в предпринимательство; 

● Повышение эффективности деятельности Фонда «Даму». 
В рамках проекта запланировано  17 программ для достижения 

поставленных стратегических целей.

Фонд «Даму» 



Программы Фонда «Даму» по повышению компетенции 
предпринимателей
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✔ С 2009 г. Фонд «Даму» приступил к реализации программ по повышению компетенции предпринимателей

Образование
Консульта-

ционная 
поддержка
Обратная 

связь

Информа-
ционная 

поддержка

• Центры поддержки 
предпринимательства

• Бизнес-портал
• Call-центр

• Программа «Бизнес-Советник»

• Отчет по сектору МСБ
• Ежемесячный журнал

«Мой бизнес. Казахстан»
• Геоинформационная система

• Проведение
круглых столов и

форумов МСБ Казахстана
• Маркетинговые исследования

✔ Интеграция информационно-консультационной и финансовой поддержки позволяет 
достичь синергического эффекта, снизить транзакционные издержки и бизнес-риски 
МСБ, в т.ч. через повышение профессионализма и прозрачности заемщиков

1 этап:
Пропаганда 

предпринимательства

2 этап:
Формирование идеи, 
защита бизнес-плана

3 этап:
Привлечение 

финансирования

4 этап:
Ведение бизнеса

Обучение, разъясни-
тельная деятельность

Консультации,
услуги ЦПП

Поручительства, 
гарантии

Консультации,
услуги ЦПП


