
Бизнес - план
Исмагилова И.



Основные разделы Бизнес - плана



Бизнес –модель А. Остервальдера



Идея проекта
Суть идеи и концепция проекта:

1. Описание продукции или услуги 

и их применение.

2. Уникальность. 

3. Цель деятельности (чего вы 

хотите достичь).



� Рынок:

1. Ваши покупатели, их 
портрет.

2. Сегменты рынка.

3. Конкуренты (их сильные и 

слабые стороны). Как 
конкуренты могут повлиять 
на ваш бизнес.

4. Размер рынка и его рост.

План маркетинга



�  Маркетинг:
1. Основные характеристики 

продукции, услуги в сравнении 

с конкурентами.

2. Ценообразование.

3. Схема распространения 
товаров.

4. Методы привлечения 

клиентов.
5. Методы увеличения продаж.

План маркетинга



План производства/закупок

1. Производственные помещения

2. Необходимое оборудование

3. Поставщики

4. Персонал

5. Технологии производства



1. Правовая форма – ИП, 

ООО…

2. Оргструктура компании
3. Команда (штат)
4. Необходимые 

помещение и 

оборудование для 

административного 

персонала
5. График реализации 

проекта

Организационный план

Одной из причин не удачи в бизнесе 
является неорганизованность 

процессов



Оргструктура



Модель запуска  бизнеса



План -график



Финансовый план
1. Прогноз объемов продаж.

2. БДР – бюджет доходов и 

расходов ежемесячный на 

первый год, со 2 года - 

квартальный.

3. Точка безубыточности.



Источники финансирования

1. Объем требуемых инвестиций.

2. Источники их получения, форма, сроки.

3. Сроки возврата средств.



ФИНМОДЕЛЬ 
ПРАКТИКУМ



Спасибо за внимание


