
Убойные продающие объявления: как 

создавать такие тексты и фото, чтобы 

звонили и покупали



В чём огромное преимущество 
досок бесплатных объявлений?



1. Люди пришли покупать, т.е. 
потенциальные клиенты уже 

горячие.



2. Если говорить маркетинговым языком, то цена 
покупки клиента в разы ниже, чем на поиске, 

SEO и тарагетированной рекламе.



3. НЕТ географических ограничений, т.е. продаем 
из деревни Кукуево в другие регионы и 

доставляем товары через ТК или курьерские 
службы.



4. Можно продать абсолютно непродаваемый, 
устаревший и никому не нужный товар, за 

относительно для этого товара больше деньги. То есть 
найти одного покупателя на товар, который никак не 

продавался уже 10 лет. 

Знаете, что 
это такое? 



5. Купить товары лично для себя, для своего 
бизнеса и для перепродажи на этих же досках 
объявлений в разы дешевле, чем в розничных 

магазинах или напрямую у производителя.

За какую цену можно купить 
этот товар, при розничной

 цене 6.200 рублей? 



6. Тестировать спрос на товары (услуги) не 
прибегая к платной рекламе (не тратя ни 

копейки).

Будет ли продаваться в данном 
регионе эта заточка ножей 

за 1.970 рублей? 



7. Раскачать спрос на товара, если дать на него 
более 1.000 объявлений и поставить цену на 

30% ниже, чем в розничных магазинах. Просто 
люди будут чаще видеть этот товар.

Конечно же объявления должны 
быть не только о 

продаже гантелей, но и 
много объявлений не по теме!!! 















На Авито, Юле и др. досках продают 
2 чётко различимых категории 

людей:



1) Люди, которые что то хотят продать 

(просто так). Как правило это хлам, 

который ещё не увезли дачу и не 

затащили в больших полиэтиленовых 

мешках на чердак. Например, купили в 

СП (эспешке) детские дутыши в 3-4 

раза ниже, чем в обувном магазине. 

Поносили сезон. Выбросить жалко. 

Почистили и продали на Авто в 2 раза 

дешевле от цены обувного магазина. 

Примеров привести можно великое 

множество. 



2) Профессиональные продавцы. Эти люди точно установили, 
что целевая аудитория для продаваемых ими товаров 
находится на досках объявлений. Получается бессмысленно 
тратится на создание своей площадки (сайт, лендинг, группа в 
вк) и на её продвижение. Всю эту работу выполнит доска 
объявлений. 



1) Люди, которые 

продают просто 

так, пишут 

простой и 

незамысловатый 

текст и фото, т.е. 

описывают 

характеристики 

товара. 



Предлагаем Вашему вниманию различный пиломатериал из 
Сибирской сосны, ОТЛИЧНОГО КАЧЕСТВА, напрямую с 
пилорамы, от ПРОИЗВОДИТЕЛЯ!!! 
В чём плюс того, что вы выбрали нас?!

- 7 лет на рынке, все недочёты по качеству давно устранены!
- Мы производители, а значит с нами всегда можно договориться 
по ЦЕНЕ!
- Только высоко квалифицированные специалисты!
- Почти весь материал всегда есть в наличии!
- Находимся всего в 10 мин езды от города(перед заказом можно 
ознакомиться со всем ассортиментом)!
- Только свежая, качественная древесина из которой и 
получается Ваш пиломатериал!
- Осуществляем доставку кран-бортом от 1 до 15м3, ( не надо 
нанимать людей для разгрузки, наш водитель всё сделает сам)!
- Заказ материала осуществляется по звонку( вы экономите 
Своё время, длительными поездками по городу в поисках офиса 
и заключения договора)!
- Ну и самое важное.... Мы не берём ПРЕДОПЛАТУ, чем 
ГАРАНТИРУЕМ доставку пиломатериала к Вам!!!!
ГОРБЫЛЬ, ОПИЛКИ БЕСПЛАТНО!!!
ВЫ ЕЩЁ ДУМАЕТЕ...... А КТО ТО УЖЕ ЗВОНИТ!!!

Успевайте!!! Цены все уточняйте по телефону!!!

2)Профессиональные 
продавцы  стараются 
описывать товар (услугу), 
так чтобы был 
маркетинговый отклик.



Что точно помогает продавать на досках 

бесплатных объявлений?

1. Продающий текст с призывом к действию.

2.  Фото, показывающие товар лицом (а не другим 

местом).

3. Видео, о том какую работы выполняет товар.



Главный маркетинговый инструмент 
– это слово



Итак, первое, что нужно знать.

Знаете ли Вы о том, что порядка 90 % людей в России 
читают на уровне седьмого класса средней школы? На 
уровне 12-летнего ребенка? Или даже еще хуже?
 
А знаете ли Вы, что в среднем по статистике чтение с 
экрана монитора или планшета происходит на 25 % 
труднее и медленнее, чем с листа бумаги?

Как Вы думаете, что из всего этого следует для 
написания Ваших продающих текстов? Не знаете?



«Вы должны писать все свои 

объявления

элементарными словами

и излагать свои мысли как можно

проще, пусть даже это вам самому

покажется слишком банальным!»

Гари Хэлберт



Использование исключительно простых и 

понятных слов. Короткие предложения. 

Короткие абзацы.

Никогда не забывайте о том, что Вы стараетесь 

сделать абзацы короткими для того, чтобы они 

проще читались, а не для того, чтобы они были 

короче сами по себе. Понимаете?



Все должно быть к месту и 

служить общей цели – 

обеспечению продаж в 

письменной форме.



Используете полное количество символов в 

объявлении.

Авито – 3000 

Юла – 500

Дром - 4000



SEO для объявлений на Avito



Особенности объявлений Avito:

•Заголовок вашего объявления будет являться частью тега 
<title>;
•Длина заголовка ограничена 50 знаками;
•Если вы в дальнейшем решите поменять заголовок, то 
поменяется и URL вашего объявления, но при этом со 
старого URL на новый будет автоматически поставлен 301 
редирект.
•Максимальная длина объявления — 3000 знаков;
•В <title> кроме вашего заголовка по шаблону 
дописывается всякая муть вроде «предложение и поиск 
услуг на AVITO.ru».
•Очень важно следить, чтобы объявление было активным, 
т. к. по прошествии 30 дней оно отключается и с него 
устанавливается 302 редирект на «родительский» раздел.



Когда пишем объявление обязательно 

используем https://wordstat.yandex.ru/. Если 

держать объявление с максимум 

«ключевиков» примерно 1 год, то 

объявление по региону выйдет в топ-10 в 

поисковиках. 





Оценить трафик, который привлекли 

объявления достаточно сложно. На Avito 

есть статистика просмотров, но не 

представляется возможным сегментировать 

где поисковый трафик, а где трафик 

сгенерированный самим Avito.



Писать текст объявления одновременно для 

людей и поисковых роботов не так сложно 

как кажется на первый взгляд. Нужно 

просто по смыслу уже в готовое объявление 

вставлять «ключевики» в именительном 

падеже.



Текст должен быть 
живым, не глубоко 
научным, не скучным, 
подробным и 
познавательным. 
Поэтому необходимо 
использовать СПП и 
ССП (так называемую 
«чукотскую 
говорилку») для 
доказательства.



 ТОРГ шлакоблочный на 2 
блока , пресует сам 15-20 
сек., не надо становиться 
ногами на прижим, 
выталкивание блоков 
происходит автоматически 
при подъёме матрицы .3000 
об\м. 375 ват. регулировка 
частоты колебаний. продаю 
за ненадобностью ТОРГ !
Без вибратора 10 000 руб.

На изготовление одного шлако- 
пескоблока уходит 2,5 кг цемента, в 
пропорции 1:6 (цемент : отсев), т.е. 
из одного мешка цемента М 400 (50 
кг), вы получите 20 готовых блоков.
Исходя из этого, мешок свежего 
цемента (лучше горячего) в Иркутске 
на Покровском рынке стоит 250 р., 
а из одного мешка 20 блоков, 
получаем затраты на цемент около 
12,5 рублей на один блок. Если 
инертный наполнитель 
(песок+опилки, шлак, отсев) 
бесплатны (как правило, песок 
прямо на участке), а затраты на 
электроэнергию минимальны, то в 
итоге сырьевая себестоимость не 
более 12,5 рублей на 1 блок. 

 Сравните два текста по степени доказательства для 
потенциального покупателя



Если продаем 
сложные товары, то 
используем 
диалектные и 
отраслевые слова. 
Работает правило – 
свой-чужой.

 Loglift 281S 97 - гидроманипулятор для погрузки 
леса, или для обработки отходов и 
металлолома. 

Грузоподъёмность 8 тонн. Аналог данного 
гидроманипулятора кран Иф-300, вес 
манипулятора 2900кг без захвата

Кран номер один в той области, где от крана 
требуется не только мощность, но также 
точность и выносливость. 

Сбалансированная мягкая гидравлика кранов Loglift 
обеспечивает плавные и легкие движения, что 
сокращает нагрузку на кран и продлевает срок 
его службы.

Данный гидроманипулятор НОВЫЙ в самой полной 
комплектации в этой серии, с вылетом стрелы 
9,7м

Монтируется как стационарно на погрузке вагонов, 
барж, металоприёмках, так и на шасси авто 
Краз, Маз, Камаз, Урал, Мерседес, Татра, 
Ивеко, Даф, Скания, и др. 

В данный момент гидроманипулятор установлен на 
авто, можем продемонстрировать в работе, 



Требования к текстам объявлений

• Если продаем сложные товары, то используем 
диалектные и отраслевые слова. Работает правило – 
свой-чужой.

• Необходимо в конце ставить призывы к действию 
(жми на кнопку «Написать сообщение», пишите на 
ГАВ-ГАВ, шлите СМС-ки, пишете в вайбер и вацап и 
т.д.)

• В тексте должны быть косвенные слова-ключевики, 
по которым потенциальные целевые клиенты найдут 
ваше объявление. 



Требования к текстам объявлений

• Необходимо обоснование – почему продаю. 
• Если продаем дорогие товары, нужны товары-

бонусы. Лучше, если они будут не по теме.
• Обязательно вставлять ссылку на Ютуб. Лучше 1 раз 

увидеть товар на видео в HD-качестве, чем 1000 раз 
прочитать текст. 

• Если нет ссылки на ютуб, то по предложить по 
ключевым словам набрать в поисковике видео. 

• Люди ненавидят когда им продают, но обожают 
покупать. Поэтому текст не должен продавать, а 
помогать людям покупать.



Требования к текстам объявлений

• Если вопрос в цене, то обязательно пишем в тексте 
жмите «Написать сообщение» и предлагайте свою 
цену. 

• При продаже дорогих товаров нужны скрупулезные 
описания характеристик товаров.

• Правильное соотношение: характеристика – 
преимущество – выгода

• Текст должен быть написан так, чтобы ценность 
товара воспринималась намного выше цены.

• Если есть возможность, то всё мерить в попугаях и 
сравнивать яблоки с крокодилами.



Требования к текстам объявлений

• Если товар ширпотребный и по цене нельзя 
прогнуться, то обязательно ланчуем. 

• Если есть время для написания текстов объявлений, 
то не используем рандомизаторы. Живость 
объявлений при этом не теряется. 

• Сознательно делаем АШИПКИ в текстах. Как будто 
торопились и нажали не ту клавишу.

• Никогда не пишем объявления с чистого листа. 
Всегда должны быть свайп-файлы объявлений 
аналогичных товаров.



Что продавать, чтобы 
быстро получить деньги.

1) Подарки.
2) Обычные товары.

3) Товары спонтанного спроса



Алгоритм!
1) Выбор товара: небольшой, красивый, интересный и не обязательно полезный.

2) Анализ. Продает ли кто то этот товар? Смотрим что он делает и как, какой текст и 
фотографии. Сколько просмотров.

3) Тестирование: Размещение объявления, ради теста.

Есть звонки Нет звонков
1) Ищем где взять товар, за минимальное время.

2) Продаем человеку, получаем деньги
1) Анализируем что не так.

2) Или заголовок, или фотографии, или сам товар





Пример





Подход первый:
Продаем то что уже есть, либо то что мы можем найти за сутки.

1) То, что плохо лежит дома. Ненужный хлам.
2) Друзья и родственники. У кого есть бизнес?
3) Товары с рынков и уникальных магазинов.

Любые товары, которые мы можем быстро найти!



Подход второй:

1) Продаем что нибудь из интернета.
2) Если человек хочет купить - говорим что товар будет через 2 дня.

3) Если желающих много - заказываем мелким оптом товар.

Где искать идеи товара:
npopt.ru

rusoptovik.ru
opt2008.ru

dx.com



Как разместить объявление.
1) Главное правило - честность. Нет веры в товар = не продашь.

2) Самое главное это заголовок и хорошая фотография!



Главное:
1) Причина продажи. Почему Вы продаете? (подарили, забрал 
за долги и т п).
2) Желательно видео, если оно есть.
3) Комплектация, если хорошая :)
4) Обоснование цены. Дорого потому что качество. Дешевое 
потому что я не барыга :)
5) Дедлайн. Какое либо ограничение. По количеству или по 
времени.
6) Призыв к действию!



Другие инструменты:
1) Местные доски объявлений.
2) Соц сети. Прямо у себя в профиле напишите что 
продаете. Попросите друзей сделать репост.
3) Форумы (местные) - будет критика, готовность.

Продвинутые: делать все это руками фрилансеров:
fl.ru

Воркзила



2) Продаем 
по телефону.

Чтобы 
человек 
решил 

встретитьс
я!

3) Продаем 
при встрече.

Пытаемся продать 
второй товар!

1) Продаем 
звонок.

Чтобы человек 
решил позвонить!

3 разных процесса!

Объявление (50) - просмотр (2500) - звонок (25) - встреча (20) - покупка (17)

17 покупок = минимум 8500 прибыли в сутки!
(500 рублей с заказа)

17 000 рублей (1 000 рублей с заказа)











goo.gl/LMNVrf - ссылка для скачивания с телефона
goo.gl/04vcIh - ссылка для скачивания с компьютера

Ссылки на видео с этой камеры, её характеристики и 
мои дополнительные контакты почты, вотсап, скайп 
пишите лучше на почту, телефоном просто на работе 
я не пользуюсь. 

Веб-камера Logitech Webcam C615 – отличный 
помощник при проведении видеоконференций. 



Клеить на товар адрес 
сайта. 

Будет как будто упаковка 
производителя.  





Домашнее задание 1 часть:

Решить что продавать.
1) Проанализировать, что Вы можете продать из того, что у 

Вас есть дома, либо на ближайшем рынке.
2) Посмотреть оптовые сайты, выбрать товар для 

тестирования.
3) Посмотреть что уже продается на авито…



Домашнее задание 2 часть:разместить объявления.

1) Минимум 10 штук, по 10 товарам. Лучше на 2 номера 
телефона.
2) Посмотреть что получилось…

Если товар есть, то продаем.
Если нет, то говорим что будет через пару дней!

Никогда не отказываем клиенту!



1) Найти минимум 10 объявлений, с количеством 
просмотров более 500. Тема неважна!
2) Ссылку на объявление выложить на форуме, в 
специальной теме!
3) Заголовок объявления выложить рядом с ссылкой


