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НАША МИССИЯ – ПОВЫШЕНИЕ 
РЕЗУЛЬТАТИВНОСТИ БИЗНЕСА И РАСКРЫТИЕ 
НЕРЕАЛИЗОВАННОГО ПОТЕНЦИАЛА НАШИХ 
КЛИЕНТОВ В DIGITAL-СФЕРЕ

- Сооснователь и руководитель SEO/PPC отделов 
Digital-агентства 5S;

- 6 лет опыта работы в интернет-маркетинге;
 
- Более 100 реализованных проектов; 

- Работал с: Lacalut, Johnson&Johnson, Doctor Mom, Life :), 
ГазПромНефть и многими другими;

- Спикер профильных семинаров и мастер-классов
по Digital-маркетингу;

- Автор статей по теме интернет-рекламы и 
повышении конверсии сайтов;   

Обо мне:
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20
Сотрудников 

3
Года на рынке 

Проектов 
реализовано по SMM

+80
Проектов выведено в 

ТОП по SEO

+100
Кампаний запущено

по контекстной рекламе

+100
Сайтов 

разработано

+130
Довольных 
клиентов

+270

США

Россия

Беларусь

Казахстан

Украина

Киргизия
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Что такое путь покупателя?

Это шаги, которые совершает любой человек перед тем,
 как принять решение о покупке.
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Что такое путь покупателя?

Клиенты осознают свою 
проблему и впервые 

сталкиваются с решениями

Это шаги, которые совершает любой человек перед тем,
 как принять решение о покупке.

Осведомленность

01
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Что такое путь покупателя?

Клиенты осознают свою 
проблему и впервые 

сталкиваются с решениями

 Клиенты проводят обзор
 решений и глубже изучают

свою проблему

Это шаги, которые совершает любой человек перед тем,
 как принять решение о покупке.

Осведомленность Рассмотрение

0201 03
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Что такое путь покупателя?

Клиенты осознают свою 
проблему и впервые 

сталкиваются с решениями

 Клиенты проводят обзор
 решений и глубже изучают

свою проблему

 Клиенты выбирают решение
 и изучают наиболее

 выгодные способы его
приобретения

Это шаги, которые совершает любой человек перед тем,
 как принять решение о покупке.

Осведомленность Рассмотрение

0201 03
Решение
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Современный путь покупателя изменился. При помощи нескольких ударов 
пальцами по клавиатуре ваши клиенты получают доступ к любой возможной 
информации. Теперь у них нет причин следовать линейному пути. Они могут 

начать процесс покупки, затем несколько недель изучать доступные 
предложения, чтобы в итоге так ничего и не купить.

Трансформация пути покупателя
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В нашей жизни все больше аппаратных средств и 
программ начинают генерировать большое количество 
данных, которые позволяют создать цифровой портрет 

пользователя.

Тренд на сбор и обработку данных:
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Немного магии
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16 Переход от инструментов к системе
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Трафик

Лиды

Продажи
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Осведомленность

01 Трафик

Лиды

Продажи

Рассмотрение

02

03
Решение
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Как построить 
систему
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1. Сбор данных 
(CRM)
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2. Конверсия в 
лиды 
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3. Трафик

Офлайн-
маркетинг

SE
O

Контекстная-
реклама

Социальные 
медиа

Email-
маркетинг

Баннерная и видео 
реклама
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Вопросы
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ПРИЕЗЖАЙТЕ 
НА КОФЕ!

+375 (29) 620-25-35

info@5s.by

Контактная информация

Спасибо, за внимание!

iz@5s.by Подписывайтесь!

@Digital_5
S

@i_zhuravlio
v

@izhuravliov
7

@i.zhuravliov
9

+375 (29) 
310-49-69


