
Тема 3 Экономические системы
1.Экономическая система общества: понятие, субъекты, 
структура. Критерии классификации экономических 
систем.
2.Институты: формальные и неформальные. 
Экономические институты. Понятие собственности. 
Субъекты и объекты собственности. Типы и формы 
собственности. Современные теории собственности. 
Реформирование собственности. Преобразование 
отношений собственности в Республике Беларусь.
3.Способы координации хозяйственной жизни: традиции, 
рынок, команда. Классификация экономических систем. 
Традиционная экономика. Классический капитализм. 
Административно-командная экономика. Смешанная 
экономика. Трансформационная экономика.



Экономическая 
система 

* есть совокупность 
взаимосвязанных и 
определенным образом 
упорядоченных элементов 
экономики

развернутый анализ 
экономики как системы 

* А. Смитом в его главном научном труде 
≪Исследование о природе и причинах 
богатства народов≫ (в принятом 
сокращении — ≪Богатство народов≫), 
вышедшем в свет в 1776 г. 

* Из последующих научных экономических 
систем следует прежде всего выделить 
системы, созданные Д. Рикардо (1817 г.), 
Ф. Листом (1841 г.), Дж. С. Миллем (1848 
г.), К. Марксом (1867 г.), К. Менгером 
(1871 г.), А. Маршаллом (1890 г.), Дж. 
Кейнсом (1936 г.), П. Самуэльсоном (1951 
г.).



Экономическая система может 
быть представлена как система 
производственных 
(социально-экономических) 
отношений. 

Экономическая система может 
быть представлена как 
совокупность функциональных 
связей в экономике, отражающих 
в пределах определенного 
≪организационного механизма≫ 
деятельность по использованию 
ограниченных ресурсов с целью 
максимального удовлетворения 
материальных потребностей 
людей

* Экономическая система 
может быть представлена 
и как совокупность 
институтов с присущим 
им экономическим 
поведением. 



-натуральное 
хозяйство 
-рыночная экономика
-плановая экономика 

Классификация 
экономических систем

* Степень индустриального 
(индустриально-
экономического) развития 
общества. 

* -доиндустриальное 
общество

* -индустриальное общество
* -постиндустриальное 

общество.



в создании и 
совершенствовании 
экономических условий для 
обеспечения материальной 
жизнеспособности общества и 
его субъектов.

Главная общесистемная 
функция экономической 
системы, не зависящая от ее 
конкретных характеристик и 
особенностей, состоит

❖ создание и развитие сферы 
производства материальных 
благ, обеспечивающих 
жизнеспособность 
общества;

❖ возможное согласование 
интересов субъектов 
экономики;

❖ повышение уровня жизни 
людей;

❖ обеспечение более полной 
занятости населения;

❖ обеспечение роста 
экономической 
эффективности 
деятельности;

❖  обеспечение условий для 
социального прогресса



это совокупность 
личностных и 
вещественных факторов, 
используемых для 
производства 
материальных условий 
жизни общества – благ и 
услуг.

Производительные 
силы – 

* В состав производительных 
сил входят:
-работники, люди с 
присущими им способностями 
и квалификацией;
-средства производства, 
включающие предметы труда 
и -средства труда;
наука и все знания, которые 
воплощаются в технике,

*  --технологии и организации 
производства.



Предприятие – это то звено экономики, 
где осуществляется соединение рабочей 
силы со средствами производства, и 
создаются на этой основе продукты или 
товары.
Домашние хозяйства в экономической 
системе рассматриваются как 
производители и продавцы рабочей силы.
Государство выполняет важные функции 
по производству определенных товаров и 
услуг, а также сложные функции по 
регулированию экономики. Все группы 
субъектов находятся в экономической 
системе в состоянии постоянного 
воздействия.

Основными 
субъектными группами 
в современной теории 

считают
* Экономические отношения:
* Во-первых, это производственные 

отношения – отношения между 
людьми по поводу непосредственного 
производства и присвоения 
создаваемых ими благ. 

* Во-вторых, организационно-
экономические отношения, которые 
представляют собой отношения, 
связывающие и организующие 
экономику в единое целое через 
управление. 

* В-третьих, технико-экономические 
отношения, под которыми 
понимаются отношения между 
людьми по поводу более 
рационального и эффективного 
использования имеющихся технико-
экономических ресурсов.



* Одним из первых дал 
развёрнутое 
представление об 
экономических 
институтах Торстейн 
Веблен. Хотя его книга 
«Теория праздного 
класса» появилась в 1899 
году, многие её 
положения не устарели 
до сих пор.

* Главный тезис этой работы гласит: 
«Институты – основа 
экономического поведения». 

* Т. Веблен считал неправильным, 
что в экономической науке не 
рассматривается человеческое 
поведение. Он утверждал, 
что эволюция общества – это 
процесс естественного отбора 
социальных институтов. По своей 
природе они представляют 
привычные способы реагирования 
на стимулы, которые создаются 
внешними изменениями



родоначальник институционализма Т. Веблен и его 
последователь У. Гамильтон 

определяли социальный институт как совокупность 
обычаев, воплощение определённых привычек 
поведения, образа мысли и образа жизни, 
передаваемых из поколения в поколение, меняющихся 
в зависимости от обстоятельств и служащих орудием 
приспособления к ним.



* основоположник институционализма Джон 
Коммонс определяет институт как коллективное 
действие по контролю, освобождению и расширению 
индивидуального действия.

* Уэсли Митчелла можно найти следующее 
определение: Институты – господствующие и, в высшей 
степени, стандартизированные общественные 
привычки.

* нобелевский лауреат (1993г.) Дуглас Норт. Он под 
институтами понимает правила игры в обществе, или, 
созданные людьми ограничения, формирующие 
взаимодействие людей.



Формальные институты 
– это все писаные правила, 
имеющие отношение к 
экономической деятельности: 
Конституция, Гражданский 
Кодекс, другие экономические 
кодексы, законы, указы, 
постановления и распоряжения 
государственной власти

Экономические 
институты – это нормы и 
правила, по которым 
хозяйствующие субъекты 
взаимодействуют друг с другом 
и осуществляют 
экономическую деятельность в 
рамках экономических систем

* Неформальные 
институты – это рамки 
поведения, зафиксированные 
в неписаном праве, т.е. 
совокупность традиций, 
обычаев, кодексов 
поведения, не 
санкционированных 
государством правил, но 
практикуемых 
хозяйствующими 
субъектами



* Политические институты (набор законодательных, 
юридических правил, определяющих иерархию 
государства). 

* Экономические институты (набор экономических 
правил, определяющих отношения собственности). 
Они устанавливают права собственности, то есть 
«пучок» прав по использованию и получению 
дохода от собственности, и отчуждению других лиц 
от использования имущества или ресурсов

* Институты обмена (способы и порядок заключения 
контрактов, регулируемые правовыми нормами и 
законами). Они (контракты) определяют условия 
соглашений между покупателем и поставщиком. 

Структура формальных институтов



* Общие неформальные институты представлены 
различными нормами поведения, а особые 
неформальные – деловыми соглашениями, 
неявными контрактами, которые формально не 
фиксируются хозяйственными агентами.

* Виднейший представитель неоинституционализма 
Дуглас Норт определяет категорию институтов 
следующим образом: «институты представляют 
собой рамки, в пределах которых люди 
взаимодействуют друг с другом».



* - это исторически сложившиеся отношения между 
людьми но поводу присвоения и отчуждения 
жизненных благ, проявляющиеся в объективно-
разном экономическом положении субъектов в 
данном обществе. Или, более кратко, собственность 
есть отношения между людьми по присвоению благ 
в конкретной социальной форме.

Собственность 



Собственность в 
экономическом смысле 

* это реальные отношения 
между людьми по присвоению 
и хозяйственному 
использованию всего 
имущества

Собственность в 
юридическом отношении 

* показывает, как сложившиеся 
на деле имущественные связи 
оформляются и закрепляются 
в правовых нормах и законах, 
устанавливаемых 
государством в обязательном 
порядке для всех граждан



* наличие двух или многих субъектов, между которыми 
существуют взаимоотношения; 

* наличие между людьми отношений, связанных с 
присвоением каких-либо благ;

* прямую связь названных отношений с отчуждением этих 
благ от других субъектов;

* присвоение в отношениях собственности касается не 
только благ (материальных и духовных), но и 
деятельности по созданию таких благ, т.е. самого 
процесса создания благ;

* наличие зависимости получаемого субъектом дохода от 
принадлежащих ему же благ (средств производства, 
недвижимости и т.д.). 

Основные признаки собственности:



Под субъектами 
собственности понимают 
конкретных людей (группы), 
которые вступают между собой 
в отношения собственности

Объектом собственности 
называют те элементы 
условий производства и 
результатов деятельности 
людей, которые присвоены 
данным субъектом. Все 
объекты собственности 
можно разделить на две 
большие группы: 
1) вещественные, 
2) невещественные

* Объекты интеллектуальной 
собственности представляют 
собой научные труды, 
рукописи, изобретения, 
открытия, программное 
обеспечение электронной 
техники и прочие результаты и 
продукты интеллектуальной 
деятельности людей



* Разгосударствление и приватизация – это процессы перехода 
собственности из одних форм собственности  в другие

* Разгосударствление - передача государственной собственности 
в разные  формы частной и коллективной собственности  
Приватизация (private –частный, единичный) –это отход от 
доминирования государственной собственности и переход к 
частной собственности. В Законе Республики Беларусь «О 
разгосударствлении и приватизации государственной 
собственности в Республике Беларусь» подчеркнуто, что 
приватизация – это приобретение физическими и 
юридическими права собственности на объекты, 
принадлежащие государству.



* В современной экономической литературе Запада, 
особенно в популярных учебниках, например К.Р. 
Макконнелла и С.Л. Брю, классификация сводится к 
различию трех основных типов экономических 
систем:

* 1) традиционная экономическая система;
* 2) рыночная экономика;
* 3) командная экономика.



Рыночный тип экономики трактуется 
как такая экономическая система, при 
которой на основе частной 
собственности движение ресурсов 
производства и само производство 
осуществляется под воздействием 
рыночного механизма регулирования, 
опирающегося на колебания спроса, 
предложения и цен, а также на 
экономическую выгоду.

Под традиционной экономической 
системой обычно понимается 
экономика, основанная на традициях и 
обычаях, зафиксировавшихся в 
экономическом сознании людей на 
основе опыта поколений. Это, как 
правило, экономика натурального 
хозяйства, обслуживающего себя за счет 
собственных ресурсов и сил, имеющая 
замкнутый характер.

* Плановая (командная) 
экономика определяется как такой 
ее тип, при котором господствует 
общественная собственность, 
товарно-денежные отношения 
имеют формальный характер, а 
движение ресурсов производства и 
само производство определяется 
административным центром на 
основе системы планов и команд.

* смешанная экономика. Для 
нее характерным является 
устойчивое наличие элементов 
разных типов экономических 
систем. 



* Их разграничительными критериями в современной 
литературе называют:

* соотношение разных форм собственности;
* возможность (или невозможность) отдельной фирмы 

влиять на рыночную цену товара;
* возможность (или невозможность) вступления фирмы в 

отрасль, производящую данный товар;
* соотношение механизмов рыночного и государственного 

регулирования;
* характер отношений между собственниками основных 

факторов производства – капитала и наемного труда 
(уровень "демократизации" экономики).

Рыночный тип экономической системы имеет 
свои исторически сложившиеся виды. 



социальная рыночная экономика. 
Если подытожить ее разные 
характеристики, то можно заключить, 
что социальная рыночная экономика – 
это такой вид экономической системы, в 
которой рыночные экономические 
отношения и механизм координации 
сочетаются с активным решением 
социальных задач.

рыночная экономика 
несовершенной конкуренции. 
Ее главными чертами являются 
наличие крупной частной 
собственности, корпоративно-
частной, акционерной и 
государственной   собственности, 
развитый экономический 
монополизм.

* Социально 
ориентированный вид 
экономики рыночного типа 
представляет устойчивое 
сочетание рыночных 
экономических отношений с 
активным решением задач 
социального партнерства.



Японская модель. Ее характеризуют 
такие главные особенности, как опора на 
национальные приоритеты, первичность 
общенациональных интересов перед 
личными, высокий уровень 
дисциплинированности, активное 
государственное программирование. В 
соответствии с этим некоторое отставание 
уровня заработка от производительности 
труда считается там приемлемым и 
способствует, наряду с высоким 
качеством, расширению спектра 
конкурентоспособных японских товаров.

Американская модель экономики. Она 
основывается на свободном частном 
предпринимательстве, сильном 
экономическом потенциале, а также на 
развитом стремлении к личной выгоде и 
богатству. Ей характерны высокая 
производительность труда и индивидуальная 
экономическая самоответственность. 
Малообеспеченным слоям населения 
адресуются частичные льготы и пособия.

* Восточно-азиатская модель 
имеет своей опорой помощь 
государства в финансово-
кредитной сфере тем субъектам 
рыночной экономики, которые 
могут выиграть во внутренней и 
международной конкуренции и 
тем вывести страну на 
передовые конкурентные 
позиции.
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