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независимо друг от друга доказывали одну и ту же основную идею: не 
прошлые затраты труда, а будущая полезность определяет 
стоимость (ценность) товара.
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тесно связан с подъёмом европейского рабочего движения  в этот период, 
представлявшего серьезную угрозу капитализму. В самом деле, в 1864 г. Маркс 
и Энгельс основали Первый Интернационал, а в 1871 г. восставшие пролетарии 
Парижа создали первое в истории государство рабочих – Парижскую Коммуну.

Рост влияния теории предельной полезности в 
1870-е годы





Трудовая теория стоимости (ТТС) и

теория предельной полезности (ТПП)

Ограничив свой подход к ценообразованию 
общественно необходимыми затратами, 
классическая школа не могла дать полного 
решения проблемы ценообразования. Теория 
предельной полезности, в свою очередь,  
отбросив наработку классической школы 
впала в такую односторонность, что 
игнорировала издержки производства товара 
как нечто несущественное и тем исключила 
понимание фундаментальных основ 
образования цены. 



Субъективистская методология 
маржинализма

Определяющим фактором хозяйственного поведения человека теория 
предельной полезности (маржинализм) считает субъективное восприятие 
ценности, в то время как согласно трудовой теории стоимости ценность 
вещи определяется объективными условиями, каковыми являются 
общественно-необходимые затраты на его производство. 

Маржинализм анализировал 
товар с субъективной стороны, т.
е. со стороны того, как он 
воспринимается покупателем, 
потребителем. Это открывало 
возможность сопоставления 
полезных свойств товара с его 
ценой. 

Робинзонада – метод маржинализма



Неважно, говорит теория предельной полезности, 
каковы объективные затраты на производство 
товара, важно лишь то, какую ценность он имеет в 
глазах индивида. Стоимость товара, таким 
образом, зависит не от производительности труда 
и других объективных обстоятельств, а 
исключительно от нашей субъективной оценки. 

Но согласно той же теории существует еще одно важное 
обстоятельство, от которого зависит наша субъективная оценка. Это то 
количество благ, которое имеется в нашем распоряжении. 

ТЕОРИЯ СУБЪЕКТИВНОЙ ЦЕННОСТИ

Основной постулат:

… и важная оговорка:



 Сущность теории предельной полезности

Под полезностью понимается 
ценность хозяйственного блага 
для индивида.

Предельная полезность это 
ценность для индивида последнего 
(дополнительного) хозяйственного 
блага из его наличного запаса.

Закон убывания предельной полезности 
утверждает, что начиная с определенного 
момента, субъективная ценность хозяйственного 
блага падает при увеличении его наличного 
запаса.



 Общая и предельная полезность 

Если под предельной полезностью 
(Marginal utuility -MU) понимается то 
удовольствие (польза), которое в процессе 
еды вы получали от потребления каждой 
дополнительной порции или единицы  
продукции, то … 

… под общей полезностью (Total utility -TU) понимается суммарное 
удовлетворение от полезностей всего потребляемого количества товаров за 
данный период времени. 

Как измерять удовольствие?
Уильям Джевонс: в утилях, т.е. единицах 

полезности (U – utility). 
Если, например, 
полезность первого 
бутерброда обозначим 
цифрой 7, то полезность 
последующих будет 4, 2, 
1, 0, -1. 



Полезность каждого блага определяется размером того прироста, который 
оно прибавляет к общей полезности, получаемой в результате 
потребления дополнительной единицы этого блага. Предельная 
полезность измеряется, таким образом, путем деления прироста общей 
полезности на прирост количества потребленных продуктов по формуле: 

MU – предельная полезность 
TU – общая полезность 
Q  - количество потреблённых продуктов. 

Соотношение предельной и общей 
полезности



Падение предельной и максимизация общей полезности 

Общая полезность достигает максимума, когда предельная полезность 
достигает нуля.



Шкала 
Менгера

I II Ш IV V VI VII VIII IX X

10 9 8 7 6 5 4 3 2 1
9 8 7 6 5 4 3 2 1 0
8 7 6 5 4 3 2 1 0
7 6 5 4 3 2 1 0
6 5 4 3 2 1 0
5 4 3 2 1 0
4 3 2 1 0
3 2 1 0
2 1 0
1 0
0

Карл Менгер

(1841-1921)

Римскими цифрами по горизонтали обозначены различные виды 
потребностей по степени их важности, а арабскими по вертикали – величины 
полезности, приносимые товарами при данном их количестве.

Классики маржинализма



Неоклассическая теория цены 

Альфред Маршалл

(1842-1924)

Классики маржинализма

«Мы с таким же основанием 
могли бы обсуждать режет 
ли бумагу верхнее или 
нижнее лезвие ножниц, как 
мы спорим о том, 
определяется ли стоимость 
полезностью или 
издержками производства». 

Когда Маршалл перешёл на позиции теории 
предельной полезности, то с его легкой руки, 
вместо трудовой стоимости стали 
употреблять термин предложение, а вместо 
предельной полезности  – термин спрос. 



Формирование цены под влиянием спроса и 
предложения



Туган-Барановский М.И.  
(1865-1919)


