
Планирование бриллианта







Эта «конвейерная лента»  экономики показывает 
добавочную стоимость, которую алмаз получает в процессе 
от его извлечения из недр – до потребителя ювелирного 

изделия



Наиболее 
ответственная часть в 
обработке алмаза – 
это подготовка его к 
распиливанию или 
раскалыванию, что 
требует принятия 
комплекса решений 
для получения 
максимальной
выгоды в конечном 
камне.



На этих диаграммах 
приведены примеры 
поиска правильных 
решений при раскрое 
кристалла-сырца.



Масса кристалла 2 ct

Случай А. Кристалл 
раскраивается на два 
одинаковых камня массой 
по 1 ct, из которых после 
огранки выйдет 2 
бриллианта по 0,5 ct 
каждый, общей 
стоимостью 5,2 тыс.долл.

Случай В. После раскроя 
1 камень в сырье 0,5 ct, 
после огранки – 0,25 ct. 
Второй камень в сырье 1,5 
ct , а после огранки 0,75 ct. 
Масса в обоих случаях 
одинаковая, но стоимость 
бриллиантов в первом 
случае выше на 607 долл.





Масса кристалла 3 
ct

Случай С.  Один 
конечный бриллиант 
0,35 ct, а второй 1,15 ct 
дают суммарную 
стоимость  $10.108.

Случай D. Оба 
бриллианта 
одинаковые по 0,75 ct, 
общей стоимостью 
$8.250.

Как видим, здесь 
результат 
противоположный: 
вариант С дает камни 
на 1858 долларов 
дороже.









Представьте себе величину 0,05 мм! Невооруженным глазом практически 
неразличима. Но при раскрое алмаза она может иметь драматические 
последствия, что иллюстрируется данным рисунком. Расстояние между 
двумя плоскостями 0,05 мм. Разница в стоимости конечных бриллиантов 

составляет 2377 долларов! 



Более сложные задачи ставят 
перед ювелиром включения в 
кристалле алмаза. Здесь ему 
приходится решать как 
получить максимальный выход 
ограненного камня и 
одновременно как можно 
сильнее нейтрализовать  
влияние включения на качество 
бриллианта.  В идеальном 
случае единичное включение 
можно нейтрализовать путем 
помещения его в плоскость 
распила. При этом надо 
принимать во внимание, что 
включение отражается многими 
гранями кристалла и его нужно 
правильно локализовать.


























