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«ЭЛЕКТРО-ПРОФИ» г. Краснодар.  Общая информация 

• Обособленное подразделение начало свою работу в начале 2011 г. 

• За последние два года выручка составила более 80 млн. руб.

• Площадь офиса составляет 50м2, работает 3 человека(руководитель, 

менеджер, офис-менеджер)



Итоги 2014 г.

• План продаж выполнен на 80% (при этом мы сохранили уровень продаж 

2013года и показали небольшое перевыполнение плана 2013года)

• Увеличилась товарная рентабельность за счет получения специальных 

условий от производителей по ключевым продуктам(прежде всего 

Weidmueller)

• Выставлено около 1 100 счетов(на 10% больше, чем в 2013г), из них оплачено 

- 218.

• Выписано 430 накладных

• По прежнему 70% выручки – заслуга 3 крупнейших клиентов



Результаты

• Удержали выручку на уровне олимпийского 2013 года(при том, что в 2013г 

около 1/3 оборота – прямые поставки на стройки в г. Сочи).

• Закрепились на рынке атомной энергетики(в том числе благодаря 

получению лицензии ГАН*)

• Значительно сократили издержки(отказались от склада, сократили 

маркетинговый бюджет)

• Увеличили штат, разработали и внедрили новую систему распределения 

обязанностей



Оформление офиса
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Значимые проекты 2013 г.
• Успешно завершили сдачу проекта «Умный дом»(суммарная стоимость 

проекта приблизилась к 1 млрд. руб)

• Мы получили статус основного поставщика в ООО «Электросевкавмонтаж»

• Внедрены модули Амахх на ТЭЦ

• Перевели 2х щитовиков с Rittal на Провенто



Наши цели на 2014 г.
• Увеличить объем продаж на 20% 

• Проработать возможность открыть склад( с учетом новых клиентов)

• Уделить особое внимание повышению технической квалификации 

сотрудников и получить сертификаты

• Развитие продаж и закрепления Республики Крым за нашим филиалом

• Подготовить и провести выставку в Севастополе

• Увеличить штат отдела продаж (+1 сотрудник)

• Диверсифицировать продажи по ключевым брендам


