
Фирма в экономике



◈ «Оптимизм предпринимателя – это 
движущая сила хозяйственной 
предприимчивости, расчетливость – 
это сила самосохранения его» 

◈ Г. К. Гинс (1887-1871), русский писатель, 
правовед



Фирма
◈ — это единица предпринимательской 

деятельности, оформленная 
юридически и реализующая 
собственные интересы посредством 
производства и продажи товаров и услуг 
с использованием различных факторов 
производства. Понятия «фирма» и 
«предприятие» идентичны, если 
предприятие является самостоятельным 
юридическим лицом, реализующим 
свои экономические интересы.



Факторы производства

Факторы 
производства

Земля Труд Капитал +

Факторы производства 
— экономические 
ресурсы, необходимые 
для производства 
товаров и услуг.

Земля — это естественные 
(природные) ресурсы, 
необходимые для 
существования 
человеческого общества и 
используемые в хозяйстве.

Труд — целесообразная, 
сознательная деятельность 
человека, направленная на 
удовлетворение 
потребностей индивида и 
общества. 

Капитал (финансовые 
ресурсы) — совокупность 
имущества, используемого 
для получения прибыли.



Предпринимательские способности

◈ — это фактор, связывающий воедино остальные 
ресурсы производства, экономический ресурс, в 
состав которого следует включать 
предпринимателей, предпринимательскую 
инфраструктуру, а также предпринимательскую 
этику и культуру. Уникальность значения 
предпринимательства состоит в том, что именно 
благодаря ему приходят во взаимодействие прочие 
экономические ресурсы — труд, капитал, земля, 
знания. Инициатива и умение предпринимателей, 
помноженные на рыночный механизм, позволяют с 
максимальной эффективностью использовать все 
прочие экономические ресурсы, стимулировать 
экономический рост.



Информация
◈ — ресурс, используемый в экономических 

процессах. Информация, овеществляясь во 
всех компонентах системы производительных 
сил общества, выступает составным 
элементом всех моментов процесса труда — и 
предметом труда, и средством труда, и 
составной частью живого труда. 
Многофункциональность информации и 
возможность её быстрого перевоплощения из 
одних моментов процесса труда в другие 
обеспечивают данной производительной силе 
одну из ведущих ролей в развитии системы 
производительных сил современного 
общества. 



◈ В условиях рыночной экономики экономические ресурсы свободно 
покупаются, продаются и приносят своим владельцам особый 
(факторный) доход:

◈ Земля — рента;

◈ Труд — заработная плата;

◈ Капитал — процент;

◈ Предпринимательские способности — прибыль;

◈ Информация — роялти.



Роялти

◈ — вид лицензионного вознаграждения, 
периодическая компенсация, как правило, 
денежная, за использование патентов, авторских 
прав, франшиз, природных ресурсов и других 
видов собственности. Периодические 
процентные отчисления (текущие отчисления) 
продавцу лицензии, устанавливаемые в виде 
фиксированных ставок, исходя из фактического 
экономического результата её использования. 
Может выплачиваться в виде процента от 
стоимости проданных товаров и услуг, 
процента от прибыли или дохода. А также 
может быть в виде фиксированной выплаты, в 
таком виде имеет некоторые сходства с 
арендной платой.



Капитал

◈ стоимость, используемая для 
получения прибавочной стоимости 
посредством производственной и 
экономической деятельности, 
основанной на добровольном обмене. 
Капитал не просто стоимость, а 
самовозрастающая стоимость. 
Направление активов в сферу 
производства или оказания услуг с 
целью извлечения прибыли называют 
также капиталовложениями, или 
инвестициями.



◈ Адам Смит различал понятия основного и оборотного капитала 
(«Исследование о природе и причинах богатства народов», 
книга II, глава 1):

основной капитал 

• — используется во 
многих циклах 
производства, 
переносит свою 
стоимость на 
продукцию по частям 
за время своей 
службы в форме 
амортизации 
(например, станок);

оборотный капитал 

• — используется 
только в одном 
производственном 
цикле, переносит на 
продукцию свою 
стоимость всю сразу 
(например, мука при 
выпечке хлеба).



◈ Карл Маркс при анализе прибавочной стоимости предложил разделять капитал на постоянный 
и переменный:

постоянный капитал 

• — все затраты, кроме 
заработной платы; на 
результат 
производства 
переносит свою 
стоимость (сразу или 
по частям), но не 
изменяет её 
совокупный размер;

переменный капитал 

• — используется для 
найма рабочей силы, 
имеет форму 
заработной платы, в 
процессе 
производства вместо 
стоимости 
потреблённого 
переменного 
капитала создаётся 
новая стоимость, 
размер которой 
обычно больше 
потреблённой



Экономические и бухгалтерские издержки и прибыль

◈ Цель фирмы – 
максимизация 
прибыли, 
превышение выручки 
от реализации 
продукции над 
издержками. Д – Т – 

Д`

Т – Д – 
Т

Прибавочная 
стоимость

Всеобщая формула капитала и её противоречие



Издержки производства

◈ — затраты, связанные с 
производством товаров. В 
бухгалтерской и 
статистической отчетности 
отражаются в виде 
себестоимости. Включают в 
себя материальные затраты, 
расходы на оплату труда, 
проценты за кредиты.



Внешние издержки 

• — плата за ресурсы 
физическим и юридическим 
лицам, которые не входят в 
число работников или 
владельцев данной фирмы. 
Например, зарплата 
работников по найму (не 
входящих в число работников 
фирмы), выплаты за сырьё 
(кроме собственной добычи) и 
др.

Внутренние издержки 

• — издержки, используемые 
только в отношении 
собственного ресурса 
(ресурсов) без затрат на труд 
или услуги лиц, не состоящих 
в числе данной фирмы или 
другого юридического лица. 
Например, затраты на 
улучшение качества какой-
либо конкретной продукции.



◈ Таким образом, экономические 
издержки включают внешние 
(бухгалтерские) и внутренние 
(неявные) издержки с входящей  в 
последние нормальной прибылью. Это 
плата за ресурсы, необходимые для 
того, чтобы привлечь и удержать их в 
данном виде деятельности. Различия 
между экономическими и 
бухгалтерскими издержками 
неизбежно приводят и к различному 
определению прибыли.



Экономическая прибыль 
◈ (англ. economic profit) — 

прибыль, остающаяся у 
предприятия после вычета всех 
затрат, включая 
альтернативные издержки 
распределения капитала 
владельца. В случае 
отрицательного значения 
экономической прибыли 
рассматривается вариант ухода 
предприятия с рынка.



Бухгалтерская прибыль
◈ - это разница между общей выручкой и бухгалтерскими издержками. 



◈ Какой же метод лучше? Для 
подсчета действительной 
величины издержек и прибыли 
следует использовать 
бухгалтерский учет, а для 
принятия решений о выборе 
одного из альтернативных 
вариантов вложения ресурсов 
приемлем лишь экономический 
метод подсчета издержек.



Издержки 
краткосрочный период

Постоянные (fixed cost 
FC) издержки, которые 

не зависят от объема 
производства 

Переменные (variable 
cost VC) издержки, 
которые зависят от 

объема производства  

Общие (total cost TC) 
издержки в целом при 
каждом данном объеме 

производства

Средние (average cost AC) – издержки на единицу продукции (постоянные 
переменные, общие)

Предельные (marginal cost MC) – издержки, 
связанные с производством дополнительной 

единицы продукции.



Постоянные издержки

◈  - это та часть общих издержек, которая 
не зависит на данный момент времени 
от объема выпускаемой продукции. 
Примерами постоянных издержек 
может быть арендная плата фирмы за 
помещение, расходы на содержание 
здания, затраты на подготовку и 
переподготовку кадров, заработная 
плата управленческого персонала, 
расходы на коммунальные услуги, 
амортизация.



Переменные издержки

◈ - это та часть общих издержек, 
величиной которых на данный период 
времени находится в прямой 
зависимости от объема производства и 
реализации продукции. Примерами 
переменных издержек являются 
издержки на приобретение сырья, 
оплату труда, энергии, топлива, 
логистики, расходы на тару, упаковку 
и.т.д. Переменные издержки 
возрастают с увеличением объема 
производства и сокращаются с его 
уменьшением.



Рентабельность
Прибыль

Затраты



Налоги предприятия

◈ Налог — обязательный платёж, 
взимаемый с организаций и 
физических лиц в форме 
отчуждения принадлежащих им 
на праве собственности средств, в 
целях финансового обеспечения 
деятельности государства и 
муниципальных образований.



◈ Прямые налоги позволяют управлять 
экономикой страны. Они 
избирательно воздействуют на 
отрасли производства, способствуют 
созданию лучших условий для работы 
организаций по направлениям 
деятельности, требующих поддержки 
государства. Они же могут создать и 
неблагоприятные условия для 
областей экономики, развитие 
которых для государства 
неприемлемо.



Налог на прибыль

◈ Налог на прибыль — прямой 
налог, взимаемый с прибыли 
организации. Прибыль для целей 
данного налога, как правило, 
определяется как доход от 
деятельности компании минус 
сумма установленных вычетов и 
скидок. К вычетам относятся: 
производственные, коммерческие, 
транспортные издержки; 
проценты по задолженности.



◈ Косвенные налоги относятся к 
таковым потому, что взимаются они не 
с производителя, а с конечного 
покупателя. Косвенный налог 
включают в стоимость товара или 
услуги. Применение этих налогов 
позволяет собирать значительные 
средства на государственные расходы. 
Косвенные налоги используют для 
обложения товаров повышенного 
спроса.



К косвенным налогам относятся:
◈ налог на добавленную стоимость;

◈ акцизы.

◈ Косвенные налоги в виде НДС 
обеспечивают более 35% всех 
поступлений в бюджет страны. Это 
федеральный налог, суть которого  
заключается в том, что им облагается не 
вся стоимость произведенного товара 
или услуги, а только добавленная, 
появляющаяся на разных стадиях 
производства.



НДС
◈ Косвенный налог, форма изъятия в бюджет 

государства части стоимости товара, работы или 
услуги, которая создаётся на всех стадиях процесса 
производства товаров, работ и услуг и вносится в 
бюджет по мере реализации.

◈ Косвенные налоги в виде НДС обеспечивают более 
35% всех поступлений в бюджет страны. Это 
федеральный налог, суть которого  заключается в 
том, что им облагается не вся стоимость 
произведенного товара или услуги, а только 
добавленная, появляющаяся на разных стадиях 
производства.



Вид налога Наименование налога
Бюджеты

федеральный региональный местный

Прямые налоги

Для юридических лиц

Налог на прибыль v   

НДФЛ с работников v   

Налог на имущество  v  

Транспортный налог  v  

Земельный налог   v
НДПИ v   

Налог на игорный бизнес  v  

Водный налог v   

Торговый сбор   v

Косвенные налоги
НДС v   

Акциз v   














