
 Avon клуб
Клуб умных покупок



Содержание курса

1. Правила участия в программе

2. Уровни программы

3. Преимущества программы 



Размещай заказы и собирай баллы

Подтверждай свои баллы

Выбирай призы  из каталога призов 

для каждого уровня

Условия программы
Avon Клуб



Пример расчета баллов
Avon Клуб Эксперт



Преимущества программы 
для Представителей

✔ Возможность выбора призов из 
широкого ассортимента каталога 
Avon Клуб

✔ Новые специальные предложения в 
программе Avon Клуб Эксперт 
каждую кампанию

✔ Возможность управлять 
количеством баллов 



Пример расчета баллов
Avon Клуб Премиум



Начисление Золотых баллов
Рассмотрим пример

С12
Доступные баллы - 231 
Заказ со скидкой 31%=31 
Потенциальные баллы - 31

С13
Потенциальные и Доступные баллы переходят в 
Золотые: 231+31=262 Золотых балла

Баллы за продажи = 183.000/1.000*5 = 915 
Золотых баллов

Итого 915+262 = 1.177 Золотых баллов
Кампания С12
• Доступные баллы -231 
• Заказ со скидкой 

31%=31 Потенциальные 
баллы - 31

Кампания С13
• Потенциальные и 

Доступные баллы 
переходят в Золотые: 
231+31=262 Золотых 
балла

Баллы за продажи = 
183.000/1.000*5 = 

915 Золотых баллов

Итого 915+262 = 
1`177 Золотых 

баллов



Преимущества программы 
для Представителей

✔ Привилегии  в сервисе 
✔ Получение Золотых баллов: чем 

больше продажи, тем больше 
баллов 

✔ Возможность накапливать Золотые 
баллы, подтверждая статус 
Премиум Клуб

✔ Эксклюзивный Каталог призов с 
широким  ассортиментом подарков 



Представить 
буклет Avon 

Клуба на 
встрече

Ознакомить с 
каталогом 

призов Avon 
Клуб Эксперт 

Выбрать приз, 
который она 
хотела бы 
получить

Обсудить 
количество  
Клиентов и 

заказов, чтобы 
накопить 

баллы на приз

Выбрать 
On-line 

трениги, 
которые ей 
необходимо 

пройти

Каждую 
кампанию 

знакомить с 
обновлениями 

в каталоге 
Avon Клуба

Напоминать о 
размещении 

заказа

Последовательность твоих действий
Как вовлекать представителей в Avon клуб



Преимущества программы 
Avon Клуб для 
Координаторов

1. Увеличение повторной активности и 
числа активных

2. Лояльность Представителей
3. Увеличение размера заказов  

Представителей
4. Рост Продаж в сегменте Премиум-

Представителей
5. Источник рекомендаций и выявление 

потенциальных Координаторов
6. Влияние на победу в Программах 

Поощрения



Используй 
уникальные 
возможности 
программы
Avon клуб


