
«Проверка контрагентов»

VS

  «Сбис»



Проверка на однодневку
 

Преимущества Проверки контрагентов
Оценка выездной налоговой проверки по типу договора и 
сумме сделки - это уникальная разработка СПК. У СБИС 
функция отсутствует даже в расширенной  версии. 
Проверка компании на однодневку по особым реестрам у 
СБИС возможно только в расширенной версии.
Информацию из любого реестра, которого нет у нас в 
базовой версии, сможет предоставить ассистент в 
расширенной версии
В связи с высокой востребованностью, наша компания с 
недавнего времени добавила историю по адресам и 
руководителям. В СБИС эта функция есть только в 
расширенной версии 

* - дополнительно к каждой версии 
необходимо приобретать аккаунт. 
Стоимость 500 рублей.



             Платежеспособность и ресурсы

Преимущества Проверки контрагентов

Реестр субъектов МСП показывает численности компании. 
Налоговики могут доначислить налоги по сделке, если 
заподозрят, что компания не могла выполнить работы - 
маленькая численность до 15 человек и нет основных средств. 
Именно поэтому важно проверить ресурсы у каждого КА.

Наличия баланса недостаточно для прогнозирования 
финансовых рисков со стороны будущего партнера, необходим 
анализ информации.  Наш сервис дает финансовый анализ в 
базовой версии, у СБИС только в расширенной версии



Риск, что контрагент не исполнит обязательства

Преимущества Проверки контрагентов

Расчет договорных рисков – уникальная разработка ПК. Мы анализируем 
все компании, которые не исполняли обязательства, выделяем их 
признаки и прогнозируем возникновение подобных рисков в нужной нам 
компании. В СБИС такой функции нет даже в расширенной версии

Также важно видеть исполнительные производства компании. Это долги, 
которые могут помешать компании выполнить свои обязательства перед 
вами. В ПК видно не только открытые исп.производства, но и те, которые 
не удалось погасить. В СБИС можно посмотреть долги только в 
расширенной версии.



                           Деловая репутация

Преимущества Проверки контрагентов

Вы можете проверить реальность компании по изменениям в адресе 
компании, лицензиям, товарным знакам. В СБИС данные источники 
открыты только в расширенной версии

Очень важно знать фактические адреса деятельности компаний, так как 
на бумаге это торговый центр, а на деле может быт ларек. Фактические 
адреса мест деятельности указаны уже в базовой версии ПК. У СБИС нет 
этих данных даже в расширенной версии (только юр адреса)



           Работа с контрагентом

Преимущества Проверки контрагентов

Функция Светофор в ПК анализирует отрицательные, положительные, нейтральные факторы по 
компании и дает вывод, стоит ли сотрудничать с контрагентом. В СБИС эта функция отсутствует 
даже в расширенной версии.

Возможность загружать контрагентов списком значительно облегчает работу бухгалтера. Во первых 
он получает быструю рекомендацию – стоит ли сотрудничать компанию, во вторых позволяет 
проверить всех своих партнеров и избежать визита налоговой перед отправкой декларации. У СБИС 
эта функция отсутствует даже в расширенной версии

В ПК можно сообщить об ошибке, не выходя из карточки клиента. У СБИС такой возможности нет. В 
случае ошибки в сервисе необходимо обращаться на горячую линию



           Документы

Преимущества Проверки контрагентов

Отчеты являются уникальной разработкой ПК. Все отчеты ПК были одобрены налоговыми 
инспекторами.

Базовая версия СБИС не содержит ни одного отчета. В расширенной версии есть только бизнес 
справка (аналог нашего общего отчета), выписка с ЭЦП, а также отчет по оценке надежности 
компании (аналог нашего отчета по деталям проверки). Отчет по оценке надежности СБИС также 
называет отчетом по должной осмотрительности. К сожалению, его формат не дает 
дополнительной аргументации в защиту клиента.

Экспертные заключения это комплексный анализ рисков при работе с контрагентом 
предоставление рекомендаций по их снижению. Ни один из сервисов такой функционал не 
предоставляет



                                       Цены

* - в этой версии у нас есть личный ассистент (этого функционала у 
СБИС нет даже в премиум версиях)

** - в этой версии у нас есть экспертные заключения и личный    
ассистент (этого функционала у СБИС нет даже в премиум 
версиях)



                                       Вывод

Проверка контрагентов
• Главное преимущество сервиса ПК в анализе и 

рекомендациях для бизнеса. Только этот сервис 
предоставляет проверку по алгоритму, в котором понятны 
шаги проверки и результат. 

• Сервис не только дает информацию из источников, он 
формирует отчетность, которая помогает избежать 
налоговых и договорных рисков, дает советы экспертов по 
дополнительной защите от неблагонадежных КА, 
проверяет сделку и договор. 

• Функционал сервиса логически разделен исходя из 
потребностей проверяющего  - существуют версии для 
юристов, бухгалтеров, директоров. 

• Помимо проверки КА, можно воспользоваться функцией 
подбора и выбрать надежного партнера и выпадающего 
списка. 

• На протяжении всего периода работы в сервисе, клиент 
может обратиться с вопросами к личному ассистенту, 
чтобы получить расширенную проверку. 

• В случае крупных сделок, наши юристы подготовят 
экспертные заключения, где подробно опишут риски 
работы с компанией, прогнозы рекомендации по 
снижению рисков.

СБИС
• Отличительной особенностью, привлекающей клиентов, 

является низкая стоимость. Но при этом страдает 
качество предоставляемой информации

• Данные в сервисе очень долго обновляются и как 
правило не являются актуальными на момент проверки, 
что может привести к серьезным ошибкам в выборе 
контрагента

• Сервис представлен в неудобном интерфейсе, что 
осложняет процесс проверки и не дает понимания 
завершенности задачи

• Для пользования сервисом необходимо дополнительно 
приобретать аккаунт. Его стоимость 500 рублей к любой 
версии

• Чтобы увеличить видимость пользы от сервиса, 
добавлены ряд функций не связанных с проверкой 
контрагентов:

• Расчет стоимости бизнеса – оценка рыночной и 
балансовой стоимости организации, покажет, насколько 
интересен данный бизнес для инвестора. 

• Положение на рынке и сравнение с конкурентами - кому 
поставляют товар или оказывают услуги конкуренты, 
участники будущих тендеров и вероятный победитель,  
какое положение занимают компании на рынке



в расширенной версии


