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1. План Продаж от SPEND

Avito presentation

от 200 000 до 1 000 000 руб:
-формируется: +20% от spend клиентов прошлого месяца
-Но не опускается ниже 500 000 руб.

от 1 000 000 руб до 2 000 000руб:
-Формируется: +10% от spend клиентов прошлого месяца
-Но не опускается ниже 1 000 000 руб.

от 2 000 000 руб до 3 000 000руб:
-Формируется: +5% от spend клиентов прошлого месяца

от 3 000 000 руб до 4 000 000руб:
-Формируется: +2,5% от spend клиентов прошлого месяца

от 4 000 000 руб до 5 000 000руб:
-Формируется: +2% от spend клиентов прошлого месяца

от 5 000 000 руб и более:
-Формируется: +1% от spend клиентов прошлого месяца

*План уменьшается соразмерно рабочим дням отпуска, если заявление 
написано заранее.
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2. Пороги для Комиссионных от Spend клиентов

Avito presentation

Регион/Город Мин. Spend для плана и % 
на 1 клиента, руб

Москва + МО 20 000

СПб + ЛО 20 000

Краснодарский Край 20 000

Башкортостан 20 000

Ростовская область 15 000

Татарстан 10 000

РФ1 5 000
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Все оплаты по клиентам с оборотом по регионам.

1. План <500 000 р., = выплата 10% и 5%

2. План >500 000 р., выплата:

- Индивидуальный процент менеджера. 

- От магазинов полный %

- От аккаунтов % х0.5.

- Екатеринбург и Новосибирск: % х2 

3. Расчет Комиссионных
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% на ноябрь.
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-При выполнении плана на 90-99% % х0.75

-При перевыполнении плана:

-110-119% - премия 10 000 р., 

-<120% премия 20 000 р.

4. Бонус (исключен для отпусков)



Thank you for
your attention!

White Gardens Business Center, 7 Lesnaya street, Moscow, 125047, www.avito.ru


