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АВТОКЛАУД

МЫ ЦИФРОВАЯ ЛАБОРАТОРИЯ РЕКЛАМЫ

МЫ ИСПОЛЬЗУЕМ ПЕРЕДОВОЙ ОПЫТ DIGITAL-РЕКЛАМЫ

МЫ ЭКСПЕРТЫ В ЦИФРОВОЙ РЕКЛАМЕ

МЫ РАБОТАЕМ НА РЕЗУЛЬТАТ

  АГЕНТСТВО РЕЗУЛЬТАТИВНОГО   
МАРКЕТИНГА

www.Autocloud24.ru

О КОМПАНИИ



НАШИ ПРИНЦИПЫ

МЫ ПРИНИМАЕМ ОТВЕТСТВЕННОСТЬ ЗА ТО, ЧТО  ДЕЛАЕМ

МЫ ЧЕСТНЫ С СОБОЙ И С НАШИМИ КЛИЕНТАМИ

МЫ ПОСТОЯННО СОВЕРШЕНСТВУЕМ СЕБЯ

МЫ ПРЕВОСХОДИМ ОЖИДАНИЯ КЛИЕНТОВ

МЫ УВАЖАЕМ И ДОВЕРЯЕМ ДРУГ ДРУГУ 



ЗАДАЧА
ИЗУЧИТЬ РЫНОК И СПРОС НА УСЛУГУ, СФОРМИРОВАТЬ МАРКЕТИНГОВУЮ СТРАТЕГИЮ  

ПРОВЕСТИ АНАЛИЗ КОНКУРЕНТНЫХ ПРЕДЛОЖЕНИЙ И ИХ МЕТОДОВ РАЗМЕЩЕНИЯ

РАССЧИТАТЬ ПОТЕНЦИАЛЬНОЕ КОЛИЧЕСТВО ЗАЯВОК, ОБОЗНАЧИТЬ В МЕДИАПЛАНЕ

ОПИСАТЬ ХОД РАБОТ



ПАРАМЕТРЫ
ПРОДУКТ
РЕМОНТ АВТО

ГЕОТАРГЕТИНГ

ИНСТРУМЕНТЫ ДЛЯ РЕКЛАМИРОВАНИЯ

ПЕРИОД

БЮДЖЕТ

МОСКВА

30 ДНЕЙ

200 000 РУБ.

ПОИСКОВАЯ РЕКЛАМА В СИСТЕМЕ ЯД, РСЯ



АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ
Благодаря аналитическим сервисам, мы можем наблюдать какое количество рекламодателей рекламируется по 
интересующим нас запросам, какова средняя стоимость клика, какие позиции занимают рекламодатели, какой набор 
ключевых фраз в работе используют и какие утп демонстрируют в своих предложениях. Ниже скриншот со средней 
стоимостью клика по ключевому запросу “кузовной ремонт киа” (114р) и кол-во рекламодателей, а также их 
объявления.



АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ
На скриншотах ниже мы видим домены конкурентов по пересекающимся запросам в яндекс директе, и конкурентов в 
органическом поиске, их бюджеты, их места в выдаче.



АНАЛИЗ КОНКУРЕНТОВ
Разбираем одного из конкурентов по органической выдачи и платному трафику в директе, видим его общий бюджет на 
продвижение, занимаемые позиции в топе, кол-во поддоменов, а также количество запросов в яндекс директе.



МЕДИА-ПЛАН
Стоимость лида с учетом прогнозной конверсии посадочной страницы клиента. В качестве рекламного 
источника для медиаплана была выбрана реклама на поиске, и догоняющая реклама в сетях. 



МЕДИА-ПЛАН

РЕЗУЛЬТАТ:

Бюджет в рекламных кабинетах, руб.  166 675  
Бюджет с ндс, руб.   200 010
Комиссия агентства  35 000 
Иные фиксированные платежи (колл-трекинг) руб. 5 000  
Итоговый бюджет со всеми платежами, руб.   240 010   

Количество конверсий, шт       61 
Средняя цена конверсии с НДС, руб.        3 278   
Средняя цена конверсии со всеми платежами, руб.        3 934  

БЮДЖЕТ

КОНВЕРСИЯ



ХОД РАБОТ

Было принято решение остановиться на контекстной рекламе, так как спрос там является 
сформированным, и заявки на выходе будут качественными, целевыми и с большей 
конверсией, нежели чем в таргетированной. 

В первую очередь, мы берем горячие, целевые запросы, чтобы сосредоточить рекламный 
бюджет только на тех ключах, которые могут принести нам заявки. 

Из расчета медиаплана, мы получаем высокую стоимость лида, но эта стоимость только лишь на 
первый месяц работы (по ходу первого месяца работы будет проводиться оптимизация рекламной 
кампании, что позволит выйти на меньшую стоимость во второй месяц работы) и так как качество 
этих заявок будет высоким, то и конверсия в договор будет выше.



АГЕНТСКАЯ КОМИССИЯ

Маркетинговое исследование рынка, глубокий анализ ниши, проработка воронки 
продаж

ВКЛЮЧАЕТ В СЕБЯ:

Разработка сценария взаимодействия с целевой 
аудиторией
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Настройка аналитической системы (Создание сегментов аудиторий, добавление 
целей)

Внедрение функции сквозной аналитики и подключение статического 
коллтрекинга

Сбор семантического ядра (в т.ч. минус 
слова) 

Ведение, оптимизация рекламной кампаний, контроль бизнес показателей
(ROI, качество заявок)



СПАСИБО!

Контакты:

Адрес: Россия, Москва, 3-я ул Ямского поля 
2 БЦ «Ямское поле», стр. 7, офис 115

Телефон: +7 (495) 228-70-78

Email: target@digitalab.ru


