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История компании 

«Суть бизнеса заключается не в соблюдении формальностей, поиске 
выгоды, практическом результате, получении прибыли, стремлении 
продать, коммерческой игре или чём-то ещё. Бизнес — это прежде 

всего то, что вам не безразлично.»

Ричард Брэнсон (род. в 1950) — британский предприниматель



2016 

История компании 

Группа IT мечтателей принимает решение о создании 
компании.  

Мечта – сделать лучший продукт на рынке. 
Цель – стать лучшей ИТ компаний.

Бизнес-план – шаги для достижения цели. 

Первый шаг – поиск лучших разработчиков программного 
обеспечения. 



2017 
Технический отдел ведет активное тестирование 

своего программного продукта. Готовит интеграции 
со всеми известными ТВ-платформами. 

Коммерческий отдел ведет поиск предприятия в 
Китае, способное произвести ТВ-приставку по нашему 

техническому заданию. Товар должен быть из 
качественных материалов, производство готово к 

росту объемов и при этом себестоимость продукции 
должна быть конкурентной на рынке. 
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История компании 

2018
Выход нашей ТВ-приставки на российский рынок под 

брендом Hi Box TV.

С региональными операторами связи по всей России 
организовано тестирование продукта.



Формирование офисов продаж в г. Москва и 
г. Новосибирск, расположения которых 

позволяют работать с нашими партнерами в 
любом часовом поясе России.  

История компании 

2019
Первое полугодие



2019

История компании 

Вторая половина

Hi Box TV отлично прошел тестирование. Операторы связи, 
начинают использовать устройство как основное 

оборудование для своих абонентов. 

Менеджеры получают большое количество вопросов о 
других продуктах компании. 



2019
Спрос рождает предложение. 

Компания активно ведет поиск единомышленников, 
производителей оборудования, способных комплексно 

закрывать потребность клиента, оказывать техническую и 
предпродажную поддержку. 

Вторая половина

История компании 



2019

История компании 

Вторая половина

Tp-Link стал первым, а в будущем ключевым партнером нашей компании. 
Techsane с поддержкой вендора стремительно растет и выходит на высокие 

показатели по продажам оборудования. В результате этого становится 
обладателем партнерским статусам «Premium», самого высокого в РФ.

Для наших клиентов это не только проектная поддержка, но и доступ к особым 
ценовым условиям (при высоком объеме), несравнимым с конкурентами. 



Ключевые партнеры



История компании 

2020
Партнёрская сеть компании охватила все регионы  

России и за ее пределами. 
Компания получила доверие тысяч операторов связи 

и накопила необходимый опыт для решения, 
практически, любой задачи.



2020
Принято решение о формировании корпоративного отдела.
В компанию привлекаются лучшие специалисты по работе с 
Федеральными законами в сфере закупок товаров, работ и 

услуг.
Проводятся комплексные обучения сотрудников. 

Перенимаем опыт наших партнеров, качественно повышая 
компетенции каждого сотрудника. 
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Techsane становится «компанией одного окна».
Мы комплексно решаем задачи клиентов, начиная от 

расходных материалов для печатной техники, 
заканчивая серверами, системами хранения данных и 

автоматизацией производства. 

2020

История компании 



Основные направления компании

Автоматизация бизнес-процессов.
В конце 2020 года, Techsane заключает партнёрское 

соглашение c мировым лидером в области 
автоматизации бизнеса – Битрикс 24.

Сотрудники проходят аттестацию по знанию продукта, 
а так же приобретают навыки его внедрения.



Основные направления компании

Печатная техника:

✔ Бумага для печати;
✔ Тонеры и картриджи;
✔ Запасные части;
✔ Принтеры, МФУ, Сканеры;
✔ Решения для типографий.
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Сетевое оборудование:
✔ Пассивное сетевое оборудование (шкафы, кабель (витая-

пара, оптический), патч-панели, и другое.); 
✔ Активное сетевое оборудование (коммутаторы, 

маршрутизаторы, X-PON и другое);
✔ Wi-Fi сети (Роутеры, Точки доступа, контролеры, и 

другое);
✔ Видеонаблюдение;
✔ Телефония, ВКС.

Основные направления компании

ELTEX, QTECH



Основные направления компании

Серверное оборудование:

✔ Сервера и рабочие станции;
✔ Комплектующие для серверов (Платформы, Процессоры, 

ОЗУ, Жесткие диски, Контролеры, Системы охлаждения);
✔ Серверное программное обеспечение;
✔ Системы хранения данных
✔ Телекоммуникационные и серверные шкафы

ICL, DEPO Computers, Aquarius 



Основные направления компании

Парус электро

Защита электропитания:

✔ Источники бесперебойного питания;
✔ Стабилизаторы, сетевые фильтры;
✔ Батарейные блоки и Заменимые комплекты батарей;
✔ Инверторы и панели для солнечных электростанций;
✔ Зарядные станции для электромобилей;
✔ Аккумуляторные шкафы и стеллажи



Основные направления компании

ICL, DEPO Computers, Aquarius 

Персональная техника:
✔ Компьютеры, Моноблоки, Ноутбуки, Неттопы;
✔ Комплектующие (Корпуса, Материнские платы, 

Процессоры, ОЗУ, Видеокарты, Блоки питания);
✔ Защищенные: ПК, Ноутбуки, Планшеты;
✔ Смартфоны, Фото и Видео техника, AV оборудование; 
✔ Гарнитуры, Клавиатуры, Мыши, WEB-камеры;
✔ Мониторы, проекторы. 



Основные направления компании

Astra Linux

Программное обеспечение:
✔ Операционные системы;
✔ Офисный пакет;
✔ Видеоконференцсвязь;
✔ Мы помогаем государственным заказчикам перейти на 

российское программное обеспечение, в соответствии с 
требованиями Минкомсвязи.  



Основные направления компании

Робототехника:

✔ Lego Education – это обучающий инструмент, 
применяющийся в детских садах, школах и центрах 
дополнительного образования. Мы предлагаем 
готовые робототехнические наборы и необходимое 
для них ПО.



Основные направления компании

ICL

Для учебных заведений:
✔ Мобильный компьютерный класс

(тележка-сейф с системой подзарядки, ноутбук 
преподавателя, до 30 ноутбуков и 28 планшетов, точка 
беспроводного доступа, ПО)

✔ Интерактивная панель 
(До 75 дюймов, 4К разрешение, до 20 одновременных 
касаний, специализированное ПО для обучения)



Для медицинский и муниципальных учреждений:
✔ Мобильная (телемедицинская)стойка -  аппаратно-программный 

комплекс, позволяющий медицинскому учреждению организовать 
автоматизированную телемедицинскую систему имеющимся в 
учреждении парком медицинских приборов

✔ Система электронно-информационной очереди -это комплекс 
программного обеспечения и аппаратных средств для оптимизации 
управления потоком посетителей в различных сферах.

ICL

Основные направления компании



Основные направления компании ICL

Платежная станция

Книжный (планетарный) сканер

Киоск самообслуживания



Основные направления компании

Системы отображения информации:

✔ Видеостены;
✔ Профессиональное проекционное оборудование 



Как с нами работать? 

С вами будет работать персональный менеджер.
Он – точка входа во все ресурсы и партнёрскую сеть 

компании Techsane, что позволяет комплексно решить 
любую IT задачу.

 



Как с нами работать? 



Для государственных учреждений 



Спасибо за внимание!

С вами был:
Владислав Антоненко
Руководитель корпоративного отдела
Компания Techsane 

Web: https://techsane.ru/
Тел.: + 7 (383) 377-7580 доб. 203
Моб. Тел.: +7 (968)-103-7063
v.antonenko@techsane.ru


