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БИЗНЕС-ЖОСПАРДЫҢ ТИТУЛДЫҚ 
ПАРАҒЫ



Кəсіпорын “ƏмиянFinder”   
Адрест Қостанай қ., Əл-Фараби даңғ., 65, Бизнес-орталық
Телефон 8-774-346-18-26      Факс 101-0720
Кəсіпорын басшысы Дауылбай Нұрсұлтан Дауылбайұлы

•Жобаның мақсаты əмиян жоғалған немесе ұрланған жағдайда оны табу жолын 
жеңілдетую, əмиянның жоғалуына жол бермеу. Оның құралдары: əмиянға 
орнатылатын чип жəне ұялы телефондағы қосымша. Қызметі: сигнал шығару 
арқылы белгі жəне GPA картасы. Жобаның іске асыру орны екі компанияның 
бірігуінен құралады. Олар: 

•Чип шығарушы компания – BioHax International (швед компаниясы)
•Қосымша жасаумен айналысатын ұйым – Progressive Solutions(Қостанай қ.)
•Өтеу нəтижесі төрт-бес ай өткеннен кейін пайда бола бастайды. Нəтижесінде 
барлық несиелер жабылып, шамамен 3 миллиондай табыс кіреді. Қоғамда 
əмиян жоғалту мəселесі азаятын болады. 

•Жүзеге асыруға кететін қаржы:
•Play Market – тегі қосымша – 400 000 (жобаның алғашында ғана)
•Чип – 1000 000 (алғашқыда 100 дана)
•Жарнама – 50-100 000 (Instagram, баннер, СМИ)
•Болжалды орта жылдық пайда – 3 600 000, айлық – 300  000 (налог,арендадан 
бөлек)

БИЗНЕС ЖОСПАРДЫҢ 
АННОТАЦИЯСЫ



1. Жобаның мəні: Қоғамда əмиянның жоғалуын, ұрлануын азайту. 
Тұтынушылардың əмиянын қалталарында сақтауға көмектесу.
2. Жобаның тиімділігі: Адамдар үшін əмиянының жоғалмауы өте 
маңызды. Тауар қол жетімді бағада. Тауар салмағы мен көлемі 
жағынан да тиімді, əмиянның ішіне орнатып, тасып жүруге 
ыңғайлы. 
Жобаны кез-келген кəсіпкер, бизнесменге ұсынуға болады.  Себебі 
бұл жоба тақырыбы мен бағыты жөнінен маңызы зор болып 
келеді. 
4. Басқару командасы :1 адам
5. Əрекет ету жоспары : Қарапайымынан үздікке қарай
6. Қаржыландыру :1 500 000
7. Тартылған қаражаттарды өтеу жоспарлары : Тауарға халық 
қызығушылғының артуы. Көп мөлшерде алынуы. Бағасы мен 
сапасы жөнінен тұтынушылардың көңілін қанағаттандыру.
8. Инвестицияларды қайтару кепілдіктері : бизнес-жоспар жəне 
берілген ақша

БИЗНЕС-ЖОСПАРДЫҢ
 РЕЗЮМЕСІ



Аты-жөні: Дауылбай Нұрсұлтан Дауылбайұлы
Азаматтығы: Қазақстан Республикасы
Мекенжайы: Қостанай обл., Мичурино қ,. Аубакирова 176
Жеке куəліктің №: 043425075
Туған күні жəне туған жері: 12.10.2001, Қостанай қ, Торғай а.
ЖСН: 011012550534
Мамандығы: Мұғалім
Мүгедектің болуы: -
Байланыс деректері тел. 8-747-346-18-26 / nursultan.dl01@gmail.com
Қарыздың нысаналы мақсаты: Жобаны іске қосу, тарату 
шараларын орындау.
Валюта: теңге
Жобаның жалпы сомасы: 1500 000 тг.
Оның ішінде қарыз, гранттық қаражат: 1 400 000 тг.
Оның ішінде меншікті қаражат: 100 000 тг

БИЗНЕС-ЖОСПАРДЫҢ 
ТҮЙІНДЕМЕСІ



Бизнес өнімі (қызмет түрі)

�   ƏмиянFinder компаниясы 
əмиянға чип орнатып, оны ұялы 
телефондағы қосымшамен 
байланыстыру арқылы картада 
əмиянның қай жерде тұрғанын 
біліп, оның жоғалмауын, 
жоғалған жағдайда оның тез 
арарда табылуын қамтамасыз 
етеді. 
 

Чип – микроэлектронды 
құрылғы

Play Market-тегі 
ƏмиянFinder қосымшасы



Нарықты талдау
Қазіргі таңда қоғамдағы барлық адамдар ақшасын, банк 
карточкаларын, визиткаларын сақтап, ұстап жүргісі 
келеді. Ол үшін қолданылатын нəрсе əрине əмиян. Оны 
қолданудың жас немесе жыныс ерекшелігі жоқ. Себебі 
ол əр адамға керек нəрсе. Əмиян - əлемдік деңгейде өте 
маңызды, ең керек нəрселердің бірі. 

Əмиян жоғалту – əмияны бар кез келген адамның басынан 
өтеді. Адам əмиянын көптеген жағдайда жоғалтуы мүмкін. 
Мысалы бір нəрсе сатып алып жатқанда əмияның ішінен 
ақша алып, əмиянды орнына салмай, тастап кетуі мүмкін 
немесе қолында ұстап жүріп бір жерге тастап кетеді. 
Қарапайым мысал: əмиянды қалтасына салып жүріп, сол 
əмиян салған киімді шешіп, тастап та кетеді.

Ең қауіптісі – əмиянның ұрлануы. Əмиянның көп 
ұрланатын орындары: көлемді сауда орталықтары, 
ойын-сауық кешендері, қоғамдық көліктер, тамақтану 
орындары жəне орталық базар, яғни адам көп 
жиналатын жерлер.







БƏСЕКЕЛЕСТІК ЖƏНЕ БƏСЕКЕЛЕСТІК 
АРТЫҚШЫЛЫҒЫ.

 ƏмиянFinder компаниясы еліміздегі жаңа бағыттағы, əлі бастау 
алмаған компания. Бəсекелестіктің болуы компанияның сапалы 
əрі дұрыс өнім шығарып, оны тұтынушыға тиімді бағаға сатуға 
септігін тигізеді. 

•   Қостанай қаласы ғана емес, барлық Қазақстан бойынша алсақ та, осы 
бағытта жұмыс жасайтын компания жоқ.

•   Негізгі бəсекелес болатын Астана қаласындағы чип шығарушы 
компания.

•   Бірақ бастапқыда компания тек Қостанай өңірі бойынша жұмыс 
жасайтын болғандықтан, бəсеке болатын компания жоқ.



Жарнама жасау, адамды тарту:
•    Міндеттер мен визиткаларды басып шығарып оларды түрлі 
мекемелер мен ұйымдарға, ЖОО-на, жұмыс орындарына тарату;

•    Достарымыз бен туыстарымыздың көмегімен компания жайлы 
ақпарат тарату;

•    Тамақтану орындары, сауда ойын-сауық орталықтары, қоғамдық 
көліктер, кинотеатр жəне тағы басқа мекемелердегі жарнамалық 
тақтаға немесе теледидарларға компания туралы ақпаратты 
орналастыру;

МАРКЕТИНГТІҢ ЖАЛПЫ СТРАТЕГИЯ ЖƏНЕ 
БАҒА БЕЛГІЛЕУ



•   Жарнамамызды  газеттерге немесе журналдарға жариялау;
•   Instagram, Вконтакте, Facebook əлеуметтік желілерінде жеке 
парақша ашып, жарнамалық посттар мен stories-та жариялау;

•   Танымал блогерлермен жарнамалық бағытта жұмыс жасау;
•   Көшедегі жарнама ілетін billboard-тарда, саябақтар мен автобус 
аялдамаларындағы жарнама тақталарында жариялау



•Сатып алушы тауарды алған кезде оны қалай іске қосу жəне қолдану жайлы 
ақпарат беріліп, кеңес өткізіледі

•Чипті əмиянның қай жеріне жəне қалай орнатылуы жайында кеңес;
•Сатып алушының ұялы телефонына қосымшаны орнату, жұмыс мəзірін 
түсіндіру;

•Тұтынушының кез-келген уақытта компаниямен байланыса алу мүмкіндігі;
•Instagram, Вконтакте, Facebook желілерінде сұрақ-жауап;
•ƏмиянFinder қосымшасындағы өзгерістер мен жаңартурал жайлы ақпараттар 
беріп отыру;

•Сатып алғаннан күннен бастап тауарға 6 ай кепілдік;(тұтынушы кепілдік 
парағын жоғалтпауы керек, кепілдік парағы жоғалған жағдайда компания өнімге 
жауап бермейді)

•Тұтынушы тауар алғаннан кейін оның аты-жөні ортақ базаға тіркеледі. Келесі 
сатып алуға келгенде жеңілдіктер болады.(төменде жеңілдіктер көрсетілген)

•Болашақта басқа бағыттағы компаниялармен жұмыс жасау қарастырылады. 
Олар əмиян шығарушы компаниялар болуы мүмкін немесе чип-ті қолдануды 
қажет ететін тауар шығарушы компания, яғни GPS-навигатор құрылғысы 
орнатылатын көлік шығарушы компания.

САТУДАН КЕЙІНГІ ҚЫЗМЕТ ЖƏНЕ КЕПІЛДІК 
САЯСАТЫ.



Жеңілдіктер:
•Тауарды 3 немесе одан да көп мөлшерде алған 
тұтынушыға 40% жеңілдік;

•Instagram, Вконтакте, Facebook желілерінде 
оқырмандармен түрлі ойын-конкурстар өткізіледіү. 
Барлық шарттарды дұрыс орындап, жеңімпаз атанған 
оқырманға 30-60% аралығында жеңілдіктер, тіпті тегін 
беру қарастырылады;

•Парақшада өзін белсенді көрсеткен оқырманға 30% 
жеңілдік;

•Тауарды көп мөлшерде бірден алған тұтынушыға бағаны 
бөліп төлеу мүмкіндігі қарастырылады;

•Ұзақ уақыт бойы компаниямен байлансыта болған 
тұтынушы келесі тауарын арзан бағаға сатып ала алады;



ҚАРЖЫЛЫҚ ЖОСПАР

Өнім Айналысат
ын 
компания

Өнім 
бағасы

Алғашқы 
тапсырыс

Тапсырыс 
мөлшері

Тапсырыс 
уақыты

Чип BioHAX  
Internation
al 

10 000
(əр чип)

100 дана
чип

40 дана Əр ай 
сайын

Қосымша Progressive 
Solutions

400 000 ƏмиянFInd
er 
қосымшас
ы

- Бастапқыд
а ғана

Өнімдер

BioHAX International – чип шығарушы Швед компаниясы. 
Progressive Solutions – қосымша жасаумен айналысатын ұйым. 
(Қостанай қ)



Жарнама түрі Құны
(əр ай)

Instagram 5 000

Газет, журнал 20 000

Баннер, афиша 40 000

Визитка 5 000

Жарнама

Жарнамаға əр ай сайын 70 000 бөлініп отырады



Орналасқан жері Аренда құны
(əр ай)

Налог жəне т.б
(Əр ай)

Kostanay city бизнес 
орталығы

15 000 15 000

Кеңселер



Болжалды орта жылдық пайда – 3 600 000

Айлар Түсетін 
қаржы

жарнама кеңсе Налог 
жəне т.б

Келесі 
тапсырыс
қа

Табыс

1 2 000 000
(1 400 000 
несиеге)

70 000 15 000 15 000 400 000
(40 дана)

100 000

2 800 000 70 000 15 000 15 000 400 000
(40 дана)

300 000

3 дəл солай  дəл солай дəл солай дəл солай дəл солай дəл солай

Бастапқыда 1 тауар бағасы – 20 000 тг

Бастапқыда алынған несие – 1 400 000 тг


