
ТЕМА: ЭКОНОМИЧЕСКАЯ 
КУЛЬТУРА.

ПАРАГРАФ 12

2.16 Рациональное экономическое поведение собственника, работника, 
потребителя, семьянина, гражданина.

СЛОВАРЬ:
Экономическая культура общества  - 
это система ценностей и мотивов хозяйственной деятельности, уровень и качество 
экономических знаний, оценок и действий человека, а также содержание традиций и 
норм, регулирующих экономические отношения и поведение.
Рациональное экономическое поведение - стремление индивидуума получить 
максимальный результат при минимальных затратах в условиях ограниченности 
используемых возможностей и ресурсов.



1. Экономическая культура общества 
Значение: экономическая культура определяет экономическую активность человека в процессе 
производства, распределения и потребления.  

Экономические знания – совокупность 
представлений о производстве, обмене, 
распределении и потреблении материальных благ, 
влиянии экономической жизни на развитие общества, 
о путях и формах, методах, способствующих 
устойчивому развитию общества.

Экономическое мышление - совокупность 
представлений об сущности экономических явлений 
и процессов, способность оперировать усвоенными 
экономическими понятиями, анализировать 
конкретные экономические ситуации. 

+

Основные компоненты: потребности, интересы, 
мотивы деятельности человека в экономической сфере, 
социальные установки и социальное значение ценности

Основные качества: трудолюбие, ответственность, 
расчетливость, умение рационально организовать свой 
труд, предприимчивость, новаторский подход к 
проблемам и др. Качества могут быть как 
положительные, так и отрицательные



2. Экономические отношения и интересы. 

НАСИЛИЕ

ЭКОНОМИЧЕСКАЯ 
КУЛЬТУРА

ЭКОНОМИЧЕСКИЕ 
ОТНОШЕНИЯПРОЯВЛЕНИЕ

Это объективно 
складывающиеся отношения между 

людьми при производстве, 
распределении, обмене и потреблении 

благ. 

Отношения 
собственности

Отношения обмена

Отношения 
распределения ФАКТОРЫ: развитие 

производства, 
социальное 

равновесие в 
обществе, его 

стабильность и т.д.

Носители (субъекты): 
покупатели + продавцы; 
производители товаров 
и услуг + потребители 

товаров и услуг; 
владельцы благ + 
пользователи благ.

Экономический интерес – это стремление человека 
получить блага, необходимые для обеспечения жизни

НО…
Ограниченность ресурсов — конечность или дефицитность 
ресурсов, которые доступны человеку и человечеству в целом 
в определенный момент, а также относительная 
недостаточность их в сравнении с постоянно растущими 
человеческими потребностями.

СОТРУДНИЧЕСТВО
РАЦИОНАЛЬНОЕ ПОВЕДЕНИЕ



3. Рациональное поведение участников экономической деятельности. 

Цель потребителя: извлечь максимальную пользу 
из потребления товаров и услуг.

Рациональное экономическое поведение - стремление индивидуума получить максимальный результат 
при минимальных затратах в условиях ограниченности используемых возможностей и ресурсов.

Мистер Микобер («Жизнь 
Дэвида Копперфильда», 

Ч. Диккенс)

«Ежегодный доход 20 фунтов, а ежегодный 
расход 12 фунтов, 19 шиллингов, 6 пенсов, и 

в итоге – счастье. Ежегодный доход 20 
фунтов, а ежегодный расход 20 фунтов и 6 

пенсов, и в итоге – нищета». 

НО…
Существуют ограничения – семейный бюджет, цены, 
ассортимент товаров и услуг и т.д.

«Имею желание купить дом, но не имею 
возможности. Имею возможность купить 

козу, но не имею желания». 
Командно-

административная 
система:

Регламентация действий 
потребителя

Рыночная  система:

Суверенитет потребителя 
– право владельца любых 

видов ресурсов 
самостоятельно принимать 

решения, связанные с 
распоряжением этими 

ресурсами и их 
использованием

???
На что в первую очередь потратить 
свои доходы?
Как выбрать товар или услугу?
Как сократить финансовые потери?
Каким образом сберечь имеющиеся  
доходы? 
Как вести себя рационально на 
различных рынках?



3. Рациональное поведение участников экономической деятельности. 
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???
Доход — денежные средства или 
материальные ценности, полученные 
государством, физическим или юридическим 
лицом в результате какой-либо деятельности 
за определённый период времени

Расходы — это затраты 
определенного периода времени.

доходы

расходы
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доходы

расходы

Номинальный 
личный доход – весь 

денежный доход 
человека

Реальный личный доход – 
совокупность товаров и услуг, 

которые человек может приобрести 
на свой номинальный доход, а так 

же материальных благ, получаемых 
в натуральном виде

Основные причины неравенства 
доходов:

- Различия в интеллектуальных и 
физических способностях

- Различия в готовности рисковать
- Неравенство владения собственностью

- Удача, связи, несчастья, 
дискриминация и т.д.
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• Налоги
• Коммунальные платежи
• Проценты по кредитам
• Добровольные взносы 

(на благотворительность, 
на поддержку проектов, на 
избирательную компанию 
и т.д.)

• Затраты на: продукты 
питания, одежду и обувь, 
транспорт, недвижимость, 
образование, лечение и т.
п. Уменьшить расходы Увеличить доходы

Рационально действовать

Осознание 
необходимости 

покупки

Поиск 
информации

Оценка возможных 
вариантов

Принятие 
решения


