
Приветствую всех в данном 
зале, меня зовут Александр.

Компания: “Один”

Моя ниша: розничная продажа ПВХ 
и алюминиевых конструкций.

УТП: Официальный представитель 
Rehau в Казани.



ПВХ конструкции
(окна, балконы)

Цена: от 11 000 рублей,

До 155 000 рублей.

Средний чек: 29 000 рублей.



МАРКЕТИНГ
1.Офис продаж.
2.Директ/AdWords
3.Instagram
4.Авито (и др. доски объявлений)
5.Газета
6.Наружная реклама
7.Расклейка объявлений
8.Листовки



Мнение со стороны про
данный вид деятельности.

Мнение экспертов:
-70% рынок хороший, 
масштабный и 
масштабируемый.
-20% если есть опыт, либо 
связи…
То все должно получиться.
-10% попробуй



Ресурсы и инвестиции.

1.Офис 11,5 кв.м. 30 000 рублей (уже есть)
2.Рекламная продукция (баннеры, макет-окно,
Флипчарт, подарки для всех посетителей) 0 рублей. 
Спонсирует компания Rehau.
3.Мебель в офис (2 стула, стол, диван, тумбочка, 
чайник электрический)12 000 рублей.
4.Ремонт в офисе 5 000 рублей.
5.Оформление ИП 800 рублей.
6.Бюджет на рекламу 0 рублей
7.Прочие расходы 2 200 рублей.

Итог:  50 000рублей.



Финансы
 Постоянные расходы:
- 15 000 рублей (аренда помещения)
- 5 000 рублей (реклама)
- 7 000 рублей (ГСМ)
- 1500 (телефон\интернет)

 Переменные расходы:
- 2 000 (срочные выезды)

 Количество продаж до точки 0 (со средним 
чеком):
Месяц: 8 Неделя: 2 День: менее 1



Количество продаж для 
выхода в прибыль.

Месяц: 30              Неделя: 7        День: 1

    Чистая прибыль:

Месяц: 217 000 руб.   Неделя: 50 750 руб.   День: 7250 
руб.



Цель до конца проекта…

1. Выйти на заработок минимум 90 000 руб.

2. Открыть еще 2 магазина
3. Автоматизировать бизнес.

          Мои контакты:

Tel: +79376281101

Vk: https://vk.com/id9861502 


