
Целевой портрет 
клиента по КОУ:

Целевые параметры по заемщику:

1. Целевой клиент – выручка от 120 млн. Положительная динамика от год к году.
2. Чистая прибыль по итогам 2020 года и 3кв2021.
3. Сумма кредита: от 30 млн - 60 млн. руб. только с залогом недвижки.
4. от 10 до 30 млн. руб. готовы без залога.
5. Кредит даем в размере месячной выручки клиента, общая кредитная нагрузка в 

размере квартальной выручки.
6. По ставкам  коридор – от 13% - до 17% 
7. Приоритетные отрасли: оптовая и розничная торговля, импортеры, производство, 

услуги.
8. Наличие Управленческой отчетности.
9. Инвестиционный кредиты (покупка оборудования, офиса, транспорта, ремонт и т.п.) 

только под 100% залог недвижимости.

Проверка по 
стоп-факторам:

Кого не кредитуем без залога из-за риска отрасли:
1. Строительные компании (строительство дорог, недвижимости, все подрядные 

организации)
2. Контрактники 
3. Такси и грузоперевозки
4. Все трейдеры - нефтетрейдеры, металло-, сельхоз-, алко-, сигаро- и прочие трейдеры, 

где огромный оборот, а в бизнесе нет ничего.
5. Производители алкоголя, табака и любых подакцизных товаров
6. Все другие бизнесы, особенно услуги, где клиент не капитализирован, а вся чистая 

прибыль выводится.
7. Есть также стоп на отрасли – ломбарды, МФО и прочие финансовые структуры, 

институты, которые мы готовы смотреть только через Кредитный Комитет Банка.
8. Сельскохозяйственные отрасли: растениеводство, животноводство и пр. Есть вопросы: me_credit_sales (рассылка в 

outlook) 



Первоначальный 
перечень 
документов:

1) Бухгалтерская отчетность РСБУ за период  3 кв 2020 – 3 кв 2021 (5 отчетных дат);
2) Расшифровка кредитов/займов/лизинга и забалансовых обязательств на текущую 

дату;
3) ОСВ 60, 62 счета за 2021 в разбивке по субсчетам;
4) Управленческая отчетность с 01.01.2021 по 31.12.2021;
5) Схема группы, презентация по компании;
6) Перечень предоставляемых залогов и несколько фотографий объекта (изнутри, 

снаружи). 

 1) Общая ОСВ за последние 12 месяцев;
2) Паспорт ГД (1-2 стр + прописка), паспорт учредителей (1-2 стр + 
прописка);
3) Выписки по расчетным счетам – выгруженная из клиент-банка в 
формате .txt для 1С (используется для переноса данных в 1С). Выписка 
в формате PDF/excel не подойдет.
  - Период операций в выписке - за 2 года, по текущую дату (если счет 
существует менее 2 лет, с даты открытия счета).

Перечень документов для предварительного 
анализа:

Для заведения заявки в B2B CRM:

Для оценки залога:
Перечень предоставляемых залогов и несколько фотографий объекта (изнутри, 
снаружи): 
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