


Что вы узнаете?

1. Что такое цель инвестирования и как ее поставить?

2. Какой вы инвестор?

3. Как определить стратегию инвестирования?

4. Фундаментальный анализ. Основные мультипликаторы, по котором 

можно найти недооцененную и перспективную компанию.



ЧЁ КУПИТЬ?



1. Для чего мне это нужно? ЦЕЛЬ

2. К чему я готов на фондовом рынке? РИСК ПРОФИЛЬ

3. Как мне инвестировать? СТРАТЕГИЯ

4. Где мне инвестировать? БРОКЕР

5. Во что мне инвестировать? ЧТО КУПИТЬ



Цель инвестирования

1. Инвестирую ради инвестиций

1. Инвестирую, потому что все это делают

1. Инвестирую, чтобы получать пассивный доход



Хочу много зарабатывать и ничего не делать





Получать пассивный доход от инвестиций

S - Конкретная



Получать пассивный доход от инвестиций X рублей в месяц

M - Измеримая



Получать пассивный доход от инвестиций 
100 000 рублей в месяц

A - Достижимая



Получать пассивный доход от инвестиций 
100 000 рублей в месяц

(ради финансовой независимости и благополучия)

R - Целесообразная



Получать пассивный доход от инвестиций 
100 000 рублей в месяц к 50-ти годам

(30 лет на достижение цели)

T - Определенная во времени



Хочу много зарабатывать и ничего не делать

Получать пассивный доход от инвестиций 
100 000 рублей в месяц к 50-ти годам

(30 лет на достижение цели)



Сколько денег для этого нужно?

Капитал XXX с годовой доходностью 
10-15%



100 000 руб/мес это 1 200 000 руб/год

15% годовых в размере 1 200 000 это сколько?

1 200 000 * 100 / 15 = 8 000 000 млн



 Создать капитал в размере 8 000 000 млн рублей к 50-

ти годам с доходностью 15% годовых, который даст 

пассивный доход от инвестиций 100 000 руб./мес.





Итог: 18 660 566,78 ₽



Наша цель

Вкладывать каждый месяц 3 000 рублей, для того, чтобы 

создать капитал в размере 8 000 000 млн рублей к 50-ти 

годам с доходностью 15% годовых, который даст пассивный 

доход от инвестиций 100 000 руб./мес.



К чему я готов на фондовом рынке?





Риск-профиль — это отношение 

инвестора к риску



3 типа инвесторов



1) консервативный Петя

- цель сохранить капитал
- не готов к падениям на 

рынке
- покупает консервативные 

инструменты



2) умеренный Дима

- цель увеличить капитал
- не боится падения на 15%
- умеет анализировать 

компании
- покупает “голубые фишки”



3) агрессивный Слава

- цель приумножить капитал
- готов к просадкам на 50-70%
- инвестирует на 10-20 лет
- инвестирует в рискованные 

активы







FOMO - fearing of missing out 

(страх упущенной выгоды)



Фигня эти ваши 
инвестиции

Не буду этим 
заниматься, это 
какой-то развод

Нет, ну вроде 
норм тема, все 
растет уже год

Ого, +30% за 
неделю, продаю 
квартиру и 
покупаю на все 
акции ТЕСЛА

-50%

ЧЕГО БЛИН
*продает все акции

Не не не, это 
развод. Они 
скоро упадутм

Я же говорил, 
что инвестиции 
это развод. 
Меня развели

КАК УЖЕ +70%
ЭТОГО НЕ 
МОЖЕТ БЫТЬ. 
ОНИ СНОВА 
УПАДУТ И ВЫ 
ПРОИГРАЕТЕ 
ВСЕ СВОИ 
ДЕНЬГИ 
ХАХАХАХ



Основные принципы инвестора:

1) придерживается своей стратегии

2) соблюдает дисциплину

3) не пытается предсказать поведение рынка



4) заходит на брокерский счет раз в неделю

5) не ведется на эмоции, думает головой

6) не слушает друзей, надеется только на себя

Основные принципы инвестора:



SMART-цель + Риск-профиль

Стратегия инвестирования
(последовательность действий инвестора по распределению денежных 

средств для достижению финансовой цели)



Стратегия

Роста Дивидендная







Диверсификация – инвестирование средств в разные 

активы с целью снижения рисков.

1. Валюте (рубль, доллар евро)

2. Странам (Россия, США, Германия и т.д.)

3. Сектор (Сырье, IT, Банковский)

4. Компании (Газпром и Лукойл, Apple и Google)





Ежемесячное пополнение - 6 000 руб./мес

Основа портфеля:

50% долгосрочная основа в акциях (10% - IT, 10% - Телекоммуникации, 

10% - сырье, 10% - банковский сектор, 10% - защитный сектор (5% - 

золото, 5% - потребительский сектор)

20% - фонды

20% - среднесрочные спекуляции

10% - денежные средства





Основные этапы фундаментального анализа

1) анализ экономической ситуации

2) анализ отдельной отрасли

3) анализ отдельной компании



Выручка - деньги, которые 
получает компания за 
оказанные услуги или 
проданные товары



Чистая прибыль — часть 
балансовой прибыли 
предприятия, остающаяся в 
его распоряжении после 
уплаты налогов, сборов, 
отчислений и других 
обязательных платежей



Долги и обязательства — 
пассивы компании, на 
оплату которых расходуются 
ее активы



Капитал — деньги и иное 
имущество, которое 
принадлежит компании
Активы - долги = капитал







Мультипликаторы



 P/E (Price/Earning)

Отношение текущей стоимости к её чистой прибыли.

Текущая стоимость компании — 1 000 000 рублей, а чистая прибыль 

каждый год — 245 000 рублей.

1 000 000 / 245 000 = 4,08. То есть, компании необходимо около 4 лет, 

чтобы окупить свою стоимость.

Положительное значение: чем меньше, тем лучше.



 P/B (Price / Book Value)
Отношение текущей цены к её балансовой стоимости (балансовая стоимость — это 
всё, что принадлежит компании, то есть капитал компании).

Капитал компании — 10 000 000 рублей, а её текущая цена — 5 000 000 рублей.

5 000 000 / 10 000 000 = 0,5.

Мультипликатор P/B — хороший инструмент для поиска недооценённых компаний.



 P/S (Price/Sales)
Отношение текущей цены к выручке.

Пример:
Текущая цена: 25 000 000 руб, а выручка компании в год — 20 000 000 руб.
P/S = 25 000 000 / 20 000 000 = 1,25.

Нормальным считается показатель меньше 2, а отличным — меньше 1. Это указывает на 
недооценённость компании.
Обычно им сравнивают компании из одной ниши, где маржинальность (прибыльность) на 
одном уровне.



 L/A (Liabilities/Assets)

Отношение долга к активам.

Если значение меньше 50%, значит, компания развивается преимущественно на свои деньги, и 
это хорошо. Но если коэффициент больше 50%, значит, у компании много долгов 
(обязательств) и она развивается за чужой счёт.

Лучше смотреть на компании с низким мультипликатором L/A, т.к. у них есть поле для 
манёвров.



ROS (Return on Sales)
Отношение чистой прибыли к общей выручке и насколько эффективно компания 
распоряжается своими средствами.

Пример:
Компания сделала выручку 1 000 000 рублей.
Из них чистая прибыль — 500 000 рублей.
Формула: чистая прибыль / выручка х 100%
500 000 / 1 000 000 х 100% = 50%

Чем выше показатель, тем лучше.



ROE (Return on Equity)

Показывает, насколько компания эффективно пользуется собственным капиталом.

Первый — на 200 кв. метров. Большой собственный капитал: много товара и торгового 
оборудования.
Второй — на 100 кв. метров. Собственный капитал в 2 раза меньше: меньше товара и меньше 
торгового оборудования. Одинаковая чистая прибыль.

Чем выше значение, тем лучше.



 ROA (Return on Assets)

Похожий показатель с ROE, но только в расчёт берутся все активы 
компании, а не только собственный капитал.

Чем выше значение, тем лучше.



EV (Enterprise Value)
«Реальная» стоимость компании.
Формула следующая: цена компании + долги – деньги.

Пример:
Компания стоит на рынке 1 000 000 рублей. У неё долгов на 500 000 
рублей и денег на счету 50 000 рублей.
EV = 1 000 000 + 500 000 – 50 000 = 1 450 000. Таким образом 
«реальная» цена компании будет не 1 000 000 рублей, а 1 450 000.



EBITDA
EBITDA — это прибыль компании до выплаты налогов, процентов по 
кредитам и амортизации.

Помогает сравнивать компании одной отрасли, но из разных стран, 
где налоговая нагрузка сильно отличается.



NetDebt / EBITDA

NetDebt — это чистый долг.

Показывает, сколько времени необходимо компании, чтобы 
расплатиться со своими долгами через получение прибыли



Total Debt / Equity

Total Debt — финансовый долг компании (только по кредитам и 
займам). Мультипликатор показывает соотношение финансового 
долга компании и её акционерного капитала.



Long-Term Debt / EBITDA

Long-Term Debt долгосрочная задолженность компании.

Мультипликатор показывает, сколько времени потребуется компании, 

чтобы расплатиться со своими долгосрочными обязательствами из 

прибыли.




