
Масштабируемся 
Франшиза

#АсяКалебина



Зачем это вам?

• Спрос выше предложения
• Появляются клоны, а денег на 
филиалы не хватает – вашу 
технологию легко воспроизвести

• Кто-то регулярно спрашивает вас про 
открытие такой же точки в другом 
месте

• Нужен эффект масштаба, чтобы 
экономить на закупках



Как 
масштабирова
ть

• Увеличить ассортимент
• Увеличить продажи
• Увеличить площадь бизнеса
• Новые точки – филиалы 

• Новые сегменты клиентов
• Переход на онлайн
• Продажа какой-то определенной 
технологии/процесса – например, ДР

• Франшиза



Что такое 
франшиза



Зачем кому-то 
франшиза?

С минимальными вложениями получить 
максимальную прибыль за наиболее 
короткий срок



Франчайз 
пакет



Оплаты 
франчайзеров

• Поушальный взнос – что входит? 

• Роялти – ежегожный, ежемесячный, 
фиксированный, % от прибыли

• Маркетинговый сбор – что входит? 



В чем 
уникальность? 

• Авторские программы? 

• Инновационная технология/методика?

• Патенты? 

• Товарный знак – не является 
уникальностью 



Главный 
вопрос 
франшизы? 
• А что вы даете за 
роялти? 

• Как подсадить на 
себя франчайзера?

 

Право на работу по 
технологии?
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Бизнес модели 
франшиз

Вилла 
«Курица»



Мягкая школа



Стартап Папа



Шаги для 
запуска

Шаг 1. 
Регистрация 
товарного знака и 
патентов



Шаги для 
запуска

Шаг 2. 
Описание всех процессов



Как 
устроен 
бизнес, 
когда есть 
франшиза?

Могу ли я передать 
этот процесс моему 

франчайзи?

Да

Значит, запускаем, 
пробуем

Нет

Этого процесса не 
будет



Шаги для 
запуска

Шаг 3. 
Создание крючка



Шаги для 
запуска

Шаг 4. 
Описание условий 



Шаги для 
запуска

Шаг 5. 
Запуск продаж и 
открытие 1 точки



Шаги для 
запуска

Шаг 5. 
Ищем узкие места



Вопросы в студию
#АсяКалебина

http://vkuritsa.ru


