
IT – это дорого
Бизнес всё больше уходит в онлайн, по-прежнему стараясь сокращать 
издержки. Спрос на программистов как никогда высок, и рынок 
старается устранить необходимость в дорогом программировании или 
свести его к минимуму. Так появляются платформы low-code и no-code: 
разработка приложений без программирования или с минимумом 
программирования.

Мы будем применять изобретение 
(есть патент RU, US, DE, CN),
с помощью которого мы уже 
делаем недорогие и быстрые веб-
сервисы с минимумом 
программирования.
Это изобретение – заметное 
технологическое преимущество 
перед всеми конкурентами.
Сервис уже работает публично, 
собрана первая выручка с 
клиентов.

У Т П



Основа продукта
Интеграл – это веб-сервис, как Гугл, Яндекс или mail.ru, где вы можете 
хранить и обрабатывать свои данные или данные заказчика.

Этот конструктор предназначен для разработки веб-приложений – сайтов и 
прикладных программ, которые нужны любому бизнесу.

Для обучения Интегралу 
есть десятичасовой 

учебный курс
winne.ru

Научиться
программировать
этот конструктор может
аналитик – не программист



Экосистема вместо конструктора
Конструктор несколько лет развивался энтузиастами – исключительно техническими 
специалистами. Не было постоянной команды, директора по развитию, маркетолога 
или владельца продукта. Мы улучшали технические свойства сервиса, не занимаясь 
упаковкой и не уделяя особого внимания дизайну. Продукта, как такового, нет.

На сегодня проект оформлен в виде нескольких веб-сервисов, созданы десятки 
приложений среди друзей и знакомых, а также заказчиков, приходящих из сообществ 
no-code и low-code. Разработан обучающий курс по конструктору.

Мы видим эти многотысячные сообщества no-code и low-code и слышим их боль и 
проблемы, которые они не могут решить существующими средствами.

Типичный кейс прошлого месяца: компания-распространитель 
музыкального контента чуть не потеряла данные в документе Google-sheets 
из-за большого объема накопившихся данных – 153 тысячи записей. 
Компания искала исполнителя на недорогой сервис. Мы за 50 тысяч рублей 
и 24 человеко-часа сделали для них продукт, который сможет работать с 
миллионами записей.

Ссылки: Видео-инструкция, Универсальный загрузчик, Первая версия (сделано за полдня)
Очевидно, конструктор сам по себе не интересен публике, хотя мы 
делаем на нём проекты – успешные и легкие проекты. Наша задача: 
обнародовав накопившийся успешный опыт, основать экосистему и 
собрать критическую массу адептов, которая сама по себе будет 
притягивать новых людей.



Продукт: Платформа и маркетплейс

Аудитория проекта
(проект интернациональный)

Пользователи существующих 
сервисов для построения веб-
приложений: Airtable, Google-sheets, 
Tilda, Bubble, Adalo и других. Это 
десятки миллионов 
предпринимателей, большинство 
которых пользуются сервисами для 
ведения бизнеса.

Площадка для разработки информационных сервисов и веб-
приложений: базы данных, формы, отчеты и аналитика, графики, 
контроль доступа, вычисления, автоматизация. Сообщество 
адептов, заказчиков, тренеров, исполнителей и партнеров.

Airtable больше года назад обслуживал 200 тысяч корпоративных клиентов. 
Стоит заметить, что часто пользователи оформляют подписку персонально на 
себя, поэтому почти все пользователи – это мелкие предприниматели, 
использующие сервис в коммерческих целях и готовые за него платить из своей 
выручки.



ПродуктПродукт

Модель
Мы начнем с продукта общего назначения: создание простых 
систем автоматизации. Далее мы можем выделять наиболее 
популярные кейсы в отдельные продукты – это более мощные и 
специализированные системы, например, для девелоперов или 
дилеров. Системы содержат модули, которые дорабатываются на 
заказ.

IT-направление 

Продукт

IT-направление IT-направление IT-направление 
IT-направление
(хранение, анализ, 
автоматизация, BI…)
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ПродуктПродукт
(бюджет, задачи, логистика…)

Партнеры
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(автопарк, курьеры, 
инвентаризация…)

КастомизацияКастомизацияКастомизацияКастомизацияКастомизация
Поддержка



Сервисы для разработки информационных систем и их компонентов: Airtable, Google-sheets, 
Tilda, Bubble, Adalo... Их многие сотни, даже если брать только тех, что популярны. Часто 
пользователь объединяет несколько сервисов в единое приложение, в то время как мы можем 
заменить всю эту дорогую, медленную и ненадежную связку одним решением.

Преимущества
1. Всё-в-одном. Конструкторы обычно делают только что-то одно: базу данных, веб-

страницы, построитель процессов, интеграцию, конструктор форм, BI. Интеграл – 
инструмент всё-в-одном, работающих функциональных аналогов которого нет.

2. Быстродействие. Готовность почти к любым масштабам мелкого и среднего бизнеса: 
редкий конструктор остается работоспособен на тысячах и десятках тысяч записей, не 
говоря о сотнях тысяч. Интеграл работает с десятками миллионов записей без 
заметного глазу замедления.

3. Стоимость владения. Интеграл обходится в сотни раз дешевле функциональных 
аналогов. Например, на 1 ядре и 1 ГБ памяти могут работать десятки и сотни 
пользователей Интеграла одновременно. Мало какой современный конструктор сможет 
запуститься на таких ресурсах даже с 1 пользователем.

Конкуренты



Технологическое преимущество
Стоимость владения на порядок-два ниже, чем в традиционной 

разработке

Для демонстрации возможностей мы сделали стенд, где имитируется 
одновременная работа сотен людей с базой, в которой миллионы объектов. 
Всё это работает на хостинге стоимостью 1300 рублей в год: 
https://dev.forthcrm.ru/my 

Сравнение стоимости других конструкторов со ссылками на источники:Продукт Минимальные 

требования к 

серверу

Расчет на месяц, в рублях
Себестоимость

в облаке**

Лимит 

пользователей
Себестоимость на
1 пользователя***

Стоимость в 

облаке поставщика

Bpium 4 ядра, 4 ГБ 2900 10 290 499 за 1
1C* 4 ядра, 8 ГБ 3600 5 720 950 за 1
Интеграл 1 ядро, 1 ГБ 800 100 8 690 без лимита

* только сервер базы данных, без учета сервера приложений (2 ядра, 8 ГБ) и веб-сервера (1 ядро, 4 ГБ)
** для расчета использован конфигуратор виртуального сервера mcs.mail.ru/pricing
*** Расчет для одновременно активных пользователей, в то время как «Стоимость в облаке» учитывает всех 
зарегистрированных

Доля затрат на IT-инфраструктуру у конкурентов составляет 
значительную часть бюджета (не менее трети). Мы сокращаем эти 
расходы на порядок, направляя средства на усиление рекламы, 

поддержку и развитие продукта.



Доказательства
Любой продукт заявляет о своей уникальности и наличии УТП

Мы можем публично подтвердить заявленные преимущества в открытом 

конкурсе

Как пример, есть обучающие ролики, где мы за 15-20 минут делаем веб-приложения в 

Интеграле, например: планировщик задач с импортом исходных данных о задачах, формой 

добавления задач, информационной панелью с графиками и отчетами, сводной таблицей для 

аналитики.

Ни в какой иной платформе невозможно повторить наш пример даже за 1-2 часа

Вы можете проверить это прямо сейчас, заказав оценку на создание такого сервиса в любой 

студии low-code разработки, обычных программистов или фрилансеров:

https://www.youtube.com/watch?v=HRDTs3JPvOc (English)

https://www.youtube.com/watch?v=P2KQ5VA4L7Y (по-русски)

То же самое можно оценить и для портфолио проектов Интеграла: https://ideav.pro/#rec245307860 

или для кейса, приведенного далее в презентации.

У Интеграла нет архитектурных аналогов – внутри он работает иначе, чем его 

функциональные аналоги. Внутренняя организация сервиса Интеграл обеспечивает 

надежность решений, их беспрецедентно низкую себестоимость, простоту и скорость разработки.



Стратегия
Для достижения синергетического эффекта, выгоднее действовать по 

нескольким направлениям, поддерживающим друг друга

По результатам пилотных проектов, общения с клиентами и изучения опыта 
коллег мы выделили три основных направления развития:

1. Заказная разработка
2. Обучение Интегралу
3. Развитие и популяризация конструктора

Делая 
заказную 
разработку, 
мы развиваем 
продукт и его 
шаблоны

Развивая продукт,
мы делаем его ещё 
привлекательнее для 

потенциальных 
адептов

Обучая людей, мы 
воспитываем 

исполнителей на 
заказы

Сообщество 
разработчиков 
и адептов 
притягивает 
новых людей



Воронки клиента

Реклама, наши курсанты (партнеры), 
рекомендации

Сайт с описанием и бесплатными 
шаблонами – можно покликать
Заполнение формы запроса 

или заказ звонка
Экспресс-обследование и 

коммерческое 
предложение

Аванс 50% и прототип 
через 2-5 дней

Приемка и оплата 
через 1-3 недели
Ежемесячная 
подписка
Заказ

доработок

Реклама, сообщества или 
рекомендации

Сайт с описанием живых проектов, 
цели обучения, перспектив
Вводный ролик и бесплатный 
урок, предложение заказов

Заполнение формы 
запроса или заказ звонка

Оплата материалов 
курса
Сдача 

экзамена, 
сертификат
Партнерство

Заказная разработка, чек 
50-150к

Обучение, чек 8-80к

Реклама, сообщества, наш курс,
биржи фриланса, рекомендации
Сайт с описанием проектов, 

доступом в живые приложения
Регистрация, создание 
базы, интерактивный 

курс
Создание своего 

проекта
Оплата
подписки

Подписка на конструктор,
600-3000 рублей в месяц

Мы зафиксировали такие уровни 

воронки клиентов в наших 

выполненных проектах, по 

результатам запуска пробных 

посадочных страниц и рекламных 

кампаний:



План реализации
Мы переработаем дизайн интерфейса конструктора (UI) за 1 месяц: это 5 основных 
форм и около 20 простых действий. Следующие 2 месяца мы будем оптимизировать 
ядро и UI.

Одновременно будем разрабатывать и ежемесячно выводить на рынок наши юниты:
1 – заказную разработку, 2 – конструктор, 3 – обучение.

Состав команды: Дизайнер, Верстальщик, Программист ядра, 2 Аналитика-
разработчика, Руководитель – владелец  продукта. Фрилансеры извне: Технологи 
курсов, Тренеры.



Финансовый план
Первые 3 месяца страницы проекта и внешний вид сервиса будут 
дорабатываться под современные требования и стандарты. Начиная со 
второго месяца планируется получение выручки и сокращение затрат на 
доработку.

Окупаемость можно планировать через 12-18-24 месяца, в зависимости от 
выделенных средств и агрессивности рекламной кампании. Финансовый 
план перестраивается для диапазона инвестиций от 5 до 40 млн рублей, где 
основные затраты – это развитие визуальных средств разработки и 
продвижение.



Юнит-экономика
На основании данных от рекламных кампаний и пилотных проектов создан 
шаблон для расчета ожидаемых характеристик проекта. Зеленые поля – то, что 
мы можем задавать, оранжевые – параметры кампаний, измеряемые по факту.


